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Naturoptik im Trend

Verband Fenster und Fassade berichtet Uber aktuelle Kundenwlinsche bei AuBentlren

Wie der Verband Fenster und Fas-
sade (VFF) erkliart, sind derzeit
Haustiiren mit einem natiirlichen
Aussehen im Trend. Nach wie vor
beliebt sei der nachhaltige Werk-
stoff Holz, aber auch Keramikober-
flichen in Stein- oder Stahloptik
seien ebenso gefragt wie der Mar-
mor-Look im Carrara-Stil.

Durch die Maserung und dank der
warmen Farbe erzeuge eine Haustiir
aus Holz eine besonders lebendige
Wirkung und kein Exemplar sieht
aus wie das andere, so der VFF. Mit
regelméfliger Pflege erhielten sich die
natiirlichen Qualititen des Holzes.
Wer es hingegen lieber besonders
pflegeleicht habe, fiir den stiinden Al-
ternativen zur Verfiigung: Haustiiren
mit Dekorfolien in echt wirken-
der Altholzoptik oder einer Vielzahl
weiterer attraktiver Designs. ,Mit der
Wahl des Haustliren-Designs wird
wie mit dem gesamten Eigenheim der
eigenen Personlichkeit Ausdruck ver-
liehen®, erlautert VFF-Geschaftsfith-
rer Frank Lange.

Die Visitenkarte des Eigenheims
diirfe derzeit aber auch gerne in de-
zenten Grauténen daherkommen.
Aber auch auffillige Farben wie zum
Beispiel Blau oder Rot koénnen ins
Spiel kommen - ganz, wie es die Be-
sitzer mochten. Klassisch weifd sei ein
Evergreen. Neben dem Rahmen ganz
wichtig, nicht nur fiir die Optik einer
modernen Haustiir: der Turgriff. Hier

Im Trend bei Haustlren ist eine natlrliche Anmutung, z.B.
durch Holz, oder zumindest Holz-Optik. Holz kann auch bei
den Griffen fur Akzente sorgen.

seien in die Tirfliche integrierte
Griffschalen ebenso gefragt wie zum
Beispiel mit Leuchtdioden versehene
Griffe, die aus einer schon schonen
Haustiir einen echten Hingucker ma-
chen konnen, nicht nur nachts. Auf-
falliger und mit dem Willen zur
Strukturierung der Tirfliche: Verti-
kal angebrachte Griffe aus Edelstahl
oder Holz, die parallel zur Langsseite
des Rahmens angebracht sein kon-
nen. Sie sorgen auf Holz ebenso wie

auf anderen Rahmenmaterialien fiir
einen eleganten Eindruck.
Unabhingig vom Design miissen
moderne Haustiiren vielfiltige Funk-
tionen erfiillen. Dazu zdhlen eine gute
Wirmeddmmung und ein starker
Einbruchschutz. Auch ein aktuelles
Thema: Barrierefreiheit. ,,Eine breite
Tir, die sich auch mit Gehhilfen gut
nehmen lasst, sowie Fingerprint- und
Karten-Systeme, die ohne Schliissel
auskommen, bieten neben hoher Si-

Neben der Optik spielen bei Fenstern und Tiren auch The-
men wie Einbruchschutz und Langlebigkeit eine Rolle.

Fotos: Rodenberg Tlrsysteme AG

cherheit eine optimale Bedienbar-
keit®, unterstreicht der VFF-Ge-
schaftsfithrer. Wer in jedem Fall si-
cher gehen mochte, dass sich die eige-
ne Haustiir auch nach jahrelangem
Ein und Aus gut schlieflen und 6ff-
nen lasst, vertraue auf das RAL-Gdite-
zeichen fiir Haustiiren. Dieses Quali-
tatssiegel garantiere eine Fertigung
und Montage nach genau definierten,
glitesichernden Kriterien fiir eine
dauerhafte Funktionstauglichkeit.

Fenster-Kaufer fachgerecht informieren

Gutegemeinschaft Gberarbeitet Richtlinien flr Beschldage von Fenstern und Fenstertlren

Die Richtlinien fiir Beschlige von
Fenstern und Fenstertiiren fiir End-
anwender (VHBE) sowie zum Pro-
dukt und zur Haftung (VHBH) sind
ab sofort in einer iiberarbeiteten
Version verfiigbar. Die Giitege-
meinschaft Schlgsser und Beschlige
stellt sie auf ihrer Homepage zum
kostenlosen Download zur Verfii-

gung.

Zu den Nutzern der Richtlinien
VHBE und VHBH zihlen neben den
internationalen Mitgliedern der Gii-
tegemeinschaft auch deren Kunden
und Endanwender. Die Richtlinie
»Beschlége fiir Fenster und Fenstertii-
ren - Vorgaben und Hinweise zum
Produkt und zur Haftung“ (VHBH)
richtet sich dabei an die Anwender

von Beschldgen fiir Fenster und Fens-
tertiiren, also deren Hersteller. Diese
erhalten damit wichtige Informatio-
nen zu Anforderungen und verbindli-
che Anweisungen zum Umgang mit
den Beschldgen bei der Weiterverar-
beitung. Die Richtlinie zeigt zudem
verbindliche Vorgaben auf, um die
Einhaltung der Instruktionspflicht bis
hin zum Endanwender zu gewdhrleis-
ten.

Die Richtlinie ,,Beschlége fiir Fens-
ter und Fenstertiiren - Vorgaben und
Hinweise fiir Endanwender® (VHBE)
gibt den Benutzern von Fenstern und
Fenstertiiren wichtige Informationen
zur Bedienung und der Pflege der
Bauelemente und den darin verbau-
ten Beschligen. Die VHBE wird so-
mit dem Hersteller der Bauelemente
in Hinblick auf die Weitergabe der

relevanten Informationen an seine
Kunden, letztendlich den Endanwen-
dern, zur Verfiigung gestellt.

Die Giitegemeinschaft Schlosser
und Beschlige hat nun in Zusam-
menarbeit mit dem IFT Rosenheim
und dem Verband Fenster und Fassa-
de (VFF) diese beiden Richtlinien
iberarbeitet und dabei auf den neues-
ten Stand gebracht. So wurde sowohl
in der VHBE als auch in der VHBH
die Beschreibung in Abschnitt 2.2,
wie die Vorgaben durch Fensterher-
steller und Endanwender zu beachten
sind, angepasst. Des Weiteren wur-
den die Hinweise zu offenbaren,
absturzsichernden Bauelementen in
Abschnitt 2.2.7 tberarbeitet und die
Vorgaben fiir den Abschluss von
Wartungsvertragen in Abschnitt 7.4.1
gedandert. Zudem gibt es nun einen

Verweis auf die Informations-Schrift
zu Offenbaren, absturzsichernden
Bauelementen (ISAB) der Giitege-
meinschaft Schlésser und Beschlige.

Die Gitegemeinschaft Schlosser
und Beschldge stellt die Richtlinien
seit Jahren auf ihrer Homepage zum
kostenlosen Download zur Verfii-
gung, und das in 25 Sprachen. Neben
deutsch und englisch ist es moglich,
die Richtlinien unter anderem in
den Sprachen Spanisch, Franzosisch,
Italienisch, Griechisch, Tirkisch,
Schwedisch oder auch Polnisch abzu-
rufen.

Diese und weitere Richtlinien der
Giitegemeinschaft ~ Schlosser  und
Beschldge sind zu finden unter
www.guetegemeinschaft-schloss-
beschlag.de/Pruefen-Zertifizieren/
Richtlinien/

www.gartenholz.com
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~Elsenwarenmesse” zeigt aktuelle Trends

Mit rund 25000 Fachbesuchern aus 125 Landern und 1400 Ausstellern kntpft Kélner Messe an Vor-Corona-Zeiten an

Die ,Internationale Eisenwarenmesse“ feierte nach mehr als vier Jahren
ein erfolgreiches Comeback in Koln. Rund 1400 Austeller aus 50 Lindern
nutzten die Gelegenheit, ihre Produkte und Innovationen der gesamten
Hartwarenbranche zu prisentieren. Das Angebot reichte von Werkzeugen
und Zubehor iiber Bau- und Heimwerkerbedarf bis hin zu Beschldgen, Be-
festigungs- und Verbindungstechnik. Mit rund 25000 Fachbesuchern aus
125 Lindern bestitigte die Messe ihre Bedeutung als Nummer 1 der inter-

nationalen Hartwarenbranche.

»Die Erleichterung dariiber, sich
nach dieser langen Zeit wieder phy-
sisch zu treffen und Geschifte im
personlichen Austausch abschliefen
zu konnen, war wahrend der gesam-
ten Messezeit jederzeit bei allen Aus-
stellenden sowie Fachbesucherinnen
und Fachbesuchern deutlich spiir-
bar®, stellte Oliver Frese, Geschafts-
fithrer der Koelnmesse GmbH, fest.
»Man hatte das Gefiihl, dass eine gro-
fe Familie nach langer Zeit wieder
zusammengekommen ist. Die Messe
war ein Erfolg, vor allem im Kontext
noch bestehender Reiserestriktionen
fir Asiaten, der akuten Energie- und
Rohstoffkrise und der geopolitischen
Situation in vielen Léndern. Das
Feedback der Aussteller im Hinblick
auf die geschiftlichen Kontakte ist
durch die Bank positiv. Offensichtlich
haben die Unternehmen ganz gezielt
ihre Entscheidungen fiir den Besuch
der ,JEM® getroffen - die Entscheider
waren da.“

Neben dem personlichen Gesprach
standen hier Haptik und Funktionali-
tat von Produkten im Vordergrund:
Nicht nur Handwerkzeuge wollten in
der Hand gehalten, von allen Seiten
betrachtet und ausprobiert werden.
Alle Segmente der ,,JEM* profitierten
vom Erlebnis vor Ort: Vom Elektro-
werkzeug tiber Leitern und Baugeriis-
te, Mobelbeschlage und Befestigungs-
technik bis hin zum klassischen
Heimwerkerbedarf.

In Kooperation mit dem Herstel-
lerverband Haus & Garten prisen-
tierte die Kolnmesse 56 DIY-Anbie-
tern eine Prasentationsfliche von ins-
gesamt 272 m Lénge, die bereits lange
vor Veranstaltungsbeginn ausgebucht
war. Der ,,DIY-Boulevard“ bot den
Herstellen das Erlebnis, den POS ei-
genstindig iiber eine authentische
Warenproduktion zu gestalten und
dariiber hinaus in den direkten Kon-
takt mit den Endkunden zu treten.

Megatrend Nachhaltigkeit

Nachhaltigkeit ist fir das Hand-
werk eigentlich kein Trend, sondern

Gestorte Lieferketten im
Mittelfeld der Problemlage

Grund zur Sorge bereiten Energieversorgung und Kosten

Die auf Lieferketten spezialisierte
Unternehmensberatung  Kloepfel
Consulting hat stichprobenartig
brancheniibergreifend 108 deutsche
Manager des Mittelstands nach ih-
ren grofiten Sorgen befragt. Die
anonyme Online-Umfrage erfolgte
von 3. August bis 14. September.
Kopfzerbrechen bereiten den Ma-
nagern demnach vor allem die The-
men Energie und Kosten.

71% der befragten Manager ma-
chen sich grofle Sorgen um Engpésse
bzw. Ausfalle der Gas- und Stromver-

Bestandteil der eigenen Identitit.
Geht es doch bei handwerklichen Ti-
tigkeiten vor allem darum, bleibende
Werte zu schaffen. Um das zu errei-
chen, setzt die Eisenwarenbranche
auf langfristige Losungen bei Werk-
zeugen und Geridten. Dazu gehort die
Optimierung der Produkte fir die
Schonung von Energie und Ressour-
cen. Neue Maschinenparks gewéhr-
leisten zum Beispiel die Fertigung
hochwertiger Produkte aus recycelten
Materialien. Das Spektrum aktueller
Neuheiten reicht dabei von recycling-
fahigen Koffern und Transporthilfen
tiber Pinsel aus 100% recyceltem
Kunststoff oder Diibeln aus nach-
wachsenden Rohstoffen. Andere Her-
steller reduzieren den Materialver-
brauch, indem sie ihre Produkte ver-
schlanken und damit deutlich weni-
ger Kunststoff verarbeiten. Aufler-
dem kommen natiirliche Materialien
wie Holz aus nachhaltiger Forstwirt-
schaft bei der Produktion von Werk-
zeugen vermehrt zum Einsatz.

Energie wird beweglich:
Akkus mit System

Schon lédnger beschiftigen sich
Hersteller der Hartwarenbranche da-
mit, Geréte energieeffizienter zu ge-
stalten.  Ausgefeilte ~ Akkusysteme
schonen die Umwelt und erleichtern
zunehmend das Arbeiten. So bieten
leistungsfihige Batteriespeicher heute
eine abgasfreie und leise Alternative
zu Dieselgeneratoren. Aktuelle Mo-
bile Power Stations gewihrleisten ei-
ne unterbrechungsfreie Stromversor-
gung selbst bei intensiver Verwen-
dung, zum Beispiel mit einem groflen
Trennschleifer oder einem Zement-
mischer. Langlebige und wartungsar-
me Akkus lassen sich heute ohne gif-
tige Schwermetalle herstellen und be-
sonders schnell laden. Neue Losun-
gen gibt es auch fiir das Problem, dass
die meisten Akkusysteme mit ver-
schiedenen Geriéten, aber nur inner-
halb derselben Marke kompatibel
sind. Aktuelle Gerite bieten die Frei-
heit, jeden beliebigen Akkupack un-

sorgung. Ebenfalls machen sich 71 %
grofle Sorgen wegen steigender Kos-
ten (z.B. Material, Lagerhaltung, Per-
sonal, Logistik). Gestorte Lieferketten
bereiten 57 % starke Kopfschmerzen.
Geopolitische Risiken machen jedem
zweiten Befragten grofle Sorgen. Feh-
lende Fachkrifte sind fiir 43% der
Manager ein grofles Problem. Roh-
stoffknappheit ist fiir 36 % ein sorgen-
volles Thema.

Klimawandel, Nachfrageriickgang
und Cyberkriminalitit bereiten je-
weils 29% der Befragten grofle Sor-
gen.

Keiner der Befragten duflerte dage-

abhéngig von der bevorzugten Marke
zu verwenden. Das (Heim-)Arbeiten
wird damit beweglicher, bequemer
und vor allem auch preiswerter.

Nicht nur wegen der élter werden-
den Gesellschaft wachsen die An-
spriiche an Komfort und Sicherheit
bei der Arbeit. Die Eisenwarenbran-
che antwortet darauf unter anderem
mit der Verbesserung der ergonomi-
schen Gestaltung und einer Verein-
fachung der Bedienung. Ein Beispiel
sind neue Akku-Schrauber mit einem
besonders leichten und ergonomi-
schen Gehéuse. Auch von Hand wird
das Schrauben mit flexiblen Polstern
unter dem Weichmantel von Schrau-
benziehern erleichtert. Diese wandeln
die eingesetzte Kraft optimal in eine
Drehbewegung um. Fir mehr Ar-
beitskomfort sorgen ebenfalls neue
Ratschengriffe mit Schnellverschluss
fiir den bequemen Wechsel von Mut-
tern. Ahnlich komfortabel sind neue
Werkzeuge wie Nagelsetzer, die sich
ohne Hammer bedienen lassen und
trotzdem eine hohe Schlagkraft ha-
ben. Ebenso unabhingig vom Netz-
kabel sind Akku-Nagler, die mit
Druckluft funktionieren und iiberall
einsetzbar sind. Akku-Schubkarren
helfen dabei, auch in anspruchsvol-
lem Geldnde rund um das Haus oder
die Baustelle schwere Gegenstinde zu
transportieren. Erleichtert wird auch
die Handhabung von Werkzeugkof-
fern, die sich mit integrierten Gas-
druckfedern selbst im voll beladenen
Zustand automatisch 6ffnen.

Lésungen far
groéBere Flexibilitat

Um das Arbeiten zu erleichtern,
bieten viele Hersteller Produkte mit
erhohter Flexibilitat. Eine Reihe von
cleveren Losungen vereinfacht zum
Beispiel die Aufbewahrung oder den
Transport. So lassen sich beispiels-
weise neue Koffer fir Gerdte im
Handumdrehen in einen Rucksack
verwandeln. Organizer konnen so
miteinander kombiniert werden, dass
man mehrere leicht von Hand tragen
kann. Neue Transportwagen lassen
sich fiir unterschiedliche Einsétze
vollstandig konfigurieren und indivi-
duell anpassen. Eine grofere Arbeits-
freiheit ermoglichen auch mobile
Steiglosungen fiir die Renovierung
oder den Innenausbau. Innovative
Faltgeriiste konnen im montierten
Zustand transportiert und aufbe-

Ein wichtiges Thema waren Akkuwerkzeuge, wie hier bei Stand von Skill.
Foto: KéInmesse

geringen Breite in vielen Nischen und
Liicken Platz. Raumsparend lagern
lassen sich auch neue Spann- und Ar-
beitstische mit Schnellklappfunktion,
die trotz ihres geringen Gewichts sehr
belastbar sind.

,eCommerce area”

Die digitale Transformation macht
auch vor der Hartwarenbranche nicht
halt. Die ,,Eisenwarenmesse® trug die-
ser Entwicklung Rechnung und stellte
mit der ,eCommerce area“ eine Platt-
form zur Verfiigung, um digitale L6-
sungen einerseits zu finden und an-
dererseits zu prasentieren. Die the-
matische Bandbreite reichte von
Shopsystemen, elektronischen Be-
zahlsystemen {iber Datenspeicherung
und Datenverarbeitung bis hin zur
Suchmaschinenoptimierung. Inhaltli-
che Gestalter der ,eCommerce area“
waren unter anderem Ebay, Otto,
DHL, Facebook und Shopware.

Zufrieden mit Messe

John W. Herbert, General Secreta-
ry European DIY Retail Association
(Edra) und Global Home Improve-
ment Network (Ghin) zeigte sich froh
dariiber, dass nach langer Pause end-
lich die Messe wieder vor Ort statt-
fand: ,Die ,Internationale Eisenwa-
renmesse’ ist die wichtigste Plattform
fir unsere Branche. Sie ist ein Stim-
mungsbarometer und Impulsgeber
zugleich. Also die Networkingplatt-
form der globalen Hartwarenbran-

wahrt werden und finden mit ihrer che. Dr. Peter Wiist, Hauptge-
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Sorgen deutscher Manager im Mittelstand

Quelle: Kloepfel Consulting

schaftsfiihrer des Handelsverbandes
Heimwerken, Bauen und Garten
(BHB) erklarte: ,,Die Messe ist abso-
lut notwendig, um in diesen Krisen-
zeiten personliche Geschiftskontakte
zu pflegen. Trotz der schwierigen Zeit
verspiire ich bei meinen Gesprichs-
partnern eine optimistische Stim-
mung fiir die Zukunft.

» Die nachste ,JEM® soll vom 3. bis
6. Miérz 2024 in K6ln stattfinden.
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Auf internationalem Parkett

Jordan sponsert Eintracht Frankfurt als Pokaltrikot-Partner

Als neuer Pokalidrmel-Partner von
Eintracht Frankfurt ziert das Logo
der Marke Joka die Trikots der Fuf3-
baller aus der Hessen-Metropole,
die in diesem Jahr zum ersten Mal
in ihrer Vereinsgeschichte in der
UEFA Champions League antreten.
Die Marke gehort zum Holz- und
Bodenbelags-Grofthandelsunter-
nehmen W. &L. Jordan GmbH.

Das Familienunternehmen W. & L.
Jordan GmbH mit Hauptsitz in Kas-
sel ist in Deutschland sowie weiteren
européischen Lindern seit mehr als
100 Jahren dem Handwerk und Fach-
handel ein zuverlidssiger Partner.

Seit der Saison 2019/20 unterstiitzt
es mit seiner Marke Joka als offizieller
Partner auch den Fuflball-Bundes-
ligisten Eintracht Frankfurt tatkraftig
- und das auf verschiedenen Ebenen:
So hat W. & L. unter anderem das im
vergangenen Jahr eroffnete Profi-
Camp samt Geschiftsstelle der Ein-
tracht in Frankfurt mit ausgestattet.
Der Joka-City-Store Frankfurt befin-

Nachwuchs fiihrt Obi-

det sich in direkter Nachbarschaft.
Eintracht Frankfurt und Joka verein-
ten sowohl ihre Verbundenheit zur
Rhein-Main-Region und das stetige
Wachstum, als auch gemeinsame
Werte wie Fairness, Zusammenhalt
und Hilfsbereitschaft, so das Kasseler
Unternehmen. W. & L. Jordan enga-
giert sich zum Beispiel bereits seit
Jahrzehnten auf sozialer Ebene mit
Spenden, die hilfsbediirftigen Men-
schen zugute kommen. Entsprechend
ist es fur den Traditionsverein nahe-
liegend, jene tatkraftigen Attribute in
Form des Joka-Schriftzugs auf dem
Armel europaweit zum Ausdruck zu
bringen.

Jorg L. Jordan, geschéftsfithrender
Gesellschafter, freut sich sehr tber
die starke Partnerschaft, die in dem
neuen Trikot-Logo ihren Ausdruck
findet: ,,Vor allem die traditionellen
Werte und die Verbundenheit zum
einzigen hessischen Verein in der
UEFA Champions League machen
uns sehr stolz, die Eintracht auf dem
Weg durch Europa begleiten zu diir-
fen.“

Jugendliche sehen DIY als ein Mittel zur produktiven

Ein neues Gemeinschaftsgefiihl, das
Erleben von Selbstwirksamkeit und
das Wissen, auf die eigene Ausbil-
dung nachhaltig vertrauen zu kon-
nen: All diese Erfahrungen haben
rund 450 Obi-Auszubildende ge-
macht, die in diesem Sommer ei-
genverantwortlich einen Obi-Markt
betreuen durften.

»Alles machbar® lautet das Motto
von Obi. Das bedeute auch, andere
dazu zu befdhigen, Dinge konsequent
und ganzheitlich umzusetzen. Exakt
diese Botschaft sendet das Baumarkt-
Unternehmen mit dem Konzept des
Azubi-Marktes aus. Dabei verantwor-
tet ein Team aus Auszubildenden der
Zentrale in Wermelskirchen, aus Stu-
dierenden des dualen Studiengangs
mit dem Schwerpunkt Handel sowie
aus den verschieden Baumairkten der
Gruppe fiir zwolf Arbeitstage lang
komplett eigenstindig einen Obi-
Markt. Das eigentliche Team inklusi-
ve Marktleitung ist in diesem Zeit-
raum im Urlaub oder arbeitet in ei-
nem anderen Markt.

Das Azubi-Markt-Programm, das
einmal jdhrlich durchgefithrt wird,
verdeutlicht, welchen Wert die Grup-
pe auf Qualifikationen wie Teamfi-
higkeit und Handlungskompetenz
legt - und wie sehr sie auf die Quali-
tat ihrer Ausbildung vertraut. So la-
gen nicht nur alle operativen Aufga-
ben in den Hinden der Junioren-
teams, vielmehr durften die Azubis in
den diesjdhrigen vier Azubi-Mérkten
in Weinheim, Hilden, Merseburg und
Wiirzburg auch eigene Projekte, so-
ziale Aktivitdten, regionale Spenden-
aktionen und Events fiir die Kund-
schaft planen. Neben den vier Azubi-
Mirkten in Deutschland fithrten auch
in der Osterreichischen Hauptstadt
Wien Auszubildende eigenstindig ei-
nen Markt.

»In der Ausbildung bei Obi legen
wir nicht nur groflen Wert darauf,
das notwenige Fachwissen zu vermit-
teln, sondern férdern und begleiten
junge Menschen in ihrer personli-
chen Entwicklung. Fiir die Auszubil-

denden und dual Studierenden ist
der Azubi-Markt jedes Mal ein High-
light wahrend ihrer Ausbildungszeit.
Sie arbeiten eigenverantwortlich, sind
mit Spafl bei der Sache, vertiefen
ihr Wissen und entdecken ganz neue
Talente an sich®, sagt Meike Gansert,
Teammanagerin Ausbildung/DH-
Studium bei Obi. Und diesen Gestal-
tungsauftrag nahmen die rund 450
Auszubildenden, im Schnitt 18 bis 24
Jahre alt, dankbar an. Mit vielen so-
zialen und nachhaltigen Projekten
wie Spendenaktionen fiir das Kinder-
und Jugendhospiz Regenbogenland
(Hilden) und die Caritas (Wein-
heim), einer Wasserbahn und einem
Sinnespfad fiir den Kindergarten
(Weinheim) sowie Kindermdbeln
und einer Wandbegriinung fiir das
Mehrgenerationenhaus (Merseburg)
und einer mobilen Minigolfbahn
fiir das Seniorenheim (Wiirzburg)
unterstrichen die Juniorenteams, wie
wichtig ihnen Gemeinschaft und ein
verantwortungsvoller Umgang mit
der Umwelt ist. Die vier Teams iiber-
gaben eine Spendensumme von
1948,49 Euro an die Einrichtungen.

Frah Verantwortung
Ubertragen

Franz-Peter Tepafl, Obi-Vorstand
und Chief Sales Officer, sagt: ,,Dieses
Jahr hat mir erneut gezeigt, wie wich-
tig es ist, jungen Menschen Verant-
wortung zu Ubergeben und ihnen
einfach noch mehr zuzutrauen. In al-
len Mérkten wurden individuelle und
anspruchsvolle Situationen gemeis-
tert und neue Talente in den eigenen
Reihen entdeckt. Wihrend meiner
Besuche der Azubi-Mirkte habe ich
mich mit vielen Auszubildenden und
Studierenden ausgetauscht. Es begeis-
tert mich, mit welcher Leichtigkeit,
mit welchem Selbstbewusstsein und
Enthusiasmus die Aufgaben in den
Azubi-Mirkten tbernommen und
bewiltigt wurden. Wir sind sehr stolz
auf unseren Nachwuchs.*

Dieses Verantwortungsbewusstsein
offenbaren die Jugendlichen nicht
nur in der Praxis, es lasst sich auch

Der weiBe Joka-Schriftzug ist deutlich
sichtbar auf dem linken Armel des

schwarzen Mannschaftstrikots plat-
ziert, mit dem Eintracht Frankfurt in
dieser Saison erneut europdisches Par-
kett betritt.

Markte

und kreativen Betatigung

wissenschaftlich belegen: So zeigt ei-
ne reprisentative Kinder- und Ju-
gendstudie, die das Marktforschungs-
institut Rheingold im Auftrag von
Obi durchgefiihrt hat, dass eine Ge-
neration heranwachst, die sich ihrer
gesellschaftlichen Verantwortung fiir
eine lebenswerte Zukunft sehr be-
wusst ist.

DIY als Mittel gegen
Zukunftsdruck

1017 Jugendliche aus Deutschland
und Osterreich im Alter zwischen 13
und 18 Jahren wurden zwischen April
und Mai 2022 online zu ihrer Lebens-
welt und der Einstellung zu DIY
befragt. Zusitzlich wurden 42 quali-
tative Interviews durchgefithrt. Das
Ergebnis: 76% der Befragten sorgen
sich, um die Zukunft der Erde und
bezeichnen Nachhaltigkeit (87 %) und
einen verantwortungsvollen Umgang
mit der Natur (88%) als sehr und
eher wichtig.

Als moglichen Ausgleich fiir diesen
von den Jugendlichen wahrgenom-
men Zukunftsdruck identifiziert die
Studie das Feld der Do-it-yourself-
Projekte (DIY). Diese seien fiir Ju-
gendliche ein Mittel, um aus der digi-
talen Welt auszubrechen und sich pro-
duktiv und kreativ selbst zu betdtigen.

74% der Generation Z sind der
Meinung, dass sie zu viel Zeit mit ih-
rem Smartphone verbringen und sie
mit DIY die Mdglichkeit haben, sich
selbst auszudriicken. 70% der jungen
Menschen reizt an der DIY-Bewe-
gung vor allem der finale Werkstolz
und 64 % haben vor allem Spaf} da-
ran, ihre eigenen Vorstellungen nach-
haltig zu verwirklichen.

Mit vielfaltigen Ausbildungs- als
auch mit Serviceangeboten, die von
der Inspiration fiir DIY-Projekte bis
zu mehrsprachigen DIY-Videos rei-
chen, will Obi auch kiinftig die junge
Generation darin unterstiitzen, ge-
sellschaftliche und okologische Ver-
antwortung zu tibernehmen und sich
zugleich mit DIY einen personlichen
Ausgleich zu schaffen, so das Unter-
nehmen.

Hagebau tibernimmt
Hasele-Gruppe vollstandig

Die Hagebau iibernahm mit der
hundertprozentigen Tochtergesell-
schaft BBG Beratungs- und Beteili-
gungs-GmbH zum 1. Oktober die
Hisele-Unternehmensguppe mit ei-
nem Bauzentrum und einem Hage-
baumarkt mit Floraland in Schwa-
bisch Hall sowie einen Hagebaumarkt
mit Gartencenter in Tuttlingen. Die
entsprechenden Vertrage wurden am
22. September von Vertretern beider
Unternehmen unterzeichnet.

Mit dem Ubergang der Hisele-Un-
ternehmensgruppe in die Hagebau-

Gruppe scheidet Dieter Hésele aus
der Unternehmensleitung aus. Sein
Sohn Christoph Hisele steht der
kiinftigen Eigentiimerin weiterhin be-
ratend zur Seite. Nun iibernehmen
Jan Buck-Emden und Sven Grobriig-
ge auch die Geschiftsfithrung der Ha-
sele-Unternehmensgruppe. Diese er-
zielt mit 180 Mitarbeitern einen Jah-
resumsatz in Hohe von rund 40 Mio.
Euro. Bereits seit 1980 ist das Unter-
nehmen Gesellschafter der Hagebau
Handelsgesellschaft  fiir ~Baustoffe
mbH & Co. KG in Soltau.

,Gesund Wohnen” bei Bauhaus

Bauhaus bietet mit dem Gitesiegel
»Gesund Wohnen® seinen Kunden
fortan gepriifte Produkte und Bera-
tungsleistungen rund um das Thema
Wohngesundheit. Im Baustofthandel
gibt es aktuell nahezu 60 Umwelt-
und Okolabel. Angesichts dieser Fiille
stellen sich Verbraucher immer héu-
figer die objektiv schwer zu beurtei-
lende Frage: Welches Label ist wirk-
lich vertrauenswiirdig und halt, was
es verspricht? Deshalb habe Bauhaus
in Zusammenarbeit mit dem Freibur-
ger Sentinel Haus Institut (SHI) und
dem SGS-TUV Saar das Giitesiegel
,Gesundes Wohnen“ entwickelt, um
mehr Klarheit und Transparenz fiir
den Verbraucher zu schaffen. Damit
sieht sich der Baumarktbetreiber als
Vorreiter unter den Anbietern im
Do-it-yourself-Umfeld.

Das jetzt bundesweit in nahezu al-
len Bauhaus-Fachcentren erhaltliche
Sortiment ,,Gesund Wohnen® enthalt
rund 1800 vom SHI gepriifte, nach-
weislich besonders schadstoff- und
emissionsarme Produkte. Dazu geho-
ren unter anderem Anstrich- und Be-
schichtungsstoffe, Bodenbeldge, Bo-
denbelagsklebstoffe und andere Ver-
legewerkstoffe, Damm-, Dicht- und
Klebstoffe, Produkte aus Holzwerk-
stoffen und Reinigungsmittel. Die
Produktpriifungen erfolgen anhand
strenger Kriterien. Besonders ange-
sprochen werden sollen mit dem Sor-
timent auch die tiber 20 Millionen

Asthmatiker und Allergiker bundes-
weit.

Das Sentinel Haus Institut ist Ex-
perte auf dem Gebiet der Wohnge-
sundheit. Sein Fokus liegt auf der
Entwicklung von Standards fir ge-
stindere Gebdude in Zusammenarbeit
mit Prifinstituten. Unter anderem
beschiftigt sich das Institut mit der
Bewertung von Produkten und der
Auswertung von Produktpriifungen
anhand strenger Kriterien. Diese sind
teilweise noch strenger als die Vorga-
ben des Blauen Engels oder die Emp-
fehlungen des Umweltbundesamtes,
vor allem in Bezug auf Grenzwerte
fir fliichtige organische Verbindun-
gen und Formaldehyd.

Neben den Produktpriifungen sei-
en mehrere Tausend Bauhaus-Mitar-
beiter durch das Sentinel Haus Insti-
tut rund um das Thema Wohnge-
sundheit professionell geschult wor-
den. Auch per Telefon-Hotline oder
im Internet erhalten Kunden kompe-
tente Auskunft. Denn ,,Gesund Woh-
nen® heifle nicht nur gepriifte Pro-
dukte auszuwidhlen, sondern diese
auch richtig anzuwenden. Dafiir sei
eine fachménnische Beratung fiir
Kunden unerlasslich.

Der SGS-TUV Saar fiihrt jahrlich
als unabhingige Instanz, teils ano-
nym, die Auditierung der Beratungs-
leistung in den Bauhaus Fachcentren
durch und prift die Kennzeichnung
der Produkte.

Nachhaltiges Bauen bewerten

Mit rund 230 Mio. t pro Jahr ist der
Bausektor einer der grofiten CO,-
Verursacher in Deutschland. Auch in
unseren Breiten spiiren immer mehr
Menschen die Auswirkungen des Kli-
mawandels. Die Notwendigkeit steigt,
klimafreundliches Bauen neu zu defi-
nieren. Neben der Energieeffizienz
soll zukiinftig bei Gebduden die Wie-
derverwendbarkeit von Baumateria-
lien eingeschédtzt werden. Bewer-
tungstools schaffen die Grundlage da-
fiir.

Uber 80% der mineralischen Ab-
falle auf dem Bau werden bereits re-
cycelt. Doch das meiste davon landet
laut Dr. Anja Rosen von der Univer-
sitit Wuppertal als Schotter im Stra-
Benbau. Wertvolle Ressourcen blei-
ben so ungenutzt. Kaum nachvoll-
ziehbar bei den rasant steigenden
Baustoffpreisen. Die Expertin fiir zir-
kuldres Bauen macht sich dafiir stark,
verbautes Material zuriick in den Ma-
terialkreislauf zu lenken und so Roh-
stoffe zu sparen.

»Vorhandene Bauwerke konnen als
Rohstoffquellen dienen®, sagt Krzysz-
tof Pompa von der BHW Bausparkas-

se. ,Das erfordert jedoch neue Bewer-
tungskonzepte, die ausweisen, welche
wiederverwertbaren Werkstoffe die
Gebidude enthalten.“ So soll ein von
der Regierung geplanter Ressourcen-
pass dazu beitragen, die Recyclingfa-
higkeit von Baustoffen und damit den
langeren Lebenszyklus verbauter Pro-
dukte zu férdern.

Ein von Anja Rosen entwickelte
»Urban Mining Index“ zielt darauf,
bereits in der Planungsphase Mate-
rialien auf ihre Wiederverwendbar-
keit und Wirtschaftlichkeit zu prii-
fen und zu dokumentieren. Und das
Stuttgarter Start-up Concular macht
derzeit mit einer Online-Datenbank
fir gebrauchtes Baumaterial von
sich reden. Hier treffen Angebot und
Nachfrage aufeinander, noch bevor
das Material aus einem Gebdude
ausgebaut wird. ,Alle diese Tools
werden zukiinftig eine wichtige Rol-
le spielen, um eine echte Kreislauf-
wirtschaft zu realisieren, verantwor-
tungsvoller zu bauen und die tat-
sachliche CO,-Bilanz von Gebauden
abzubilden®, ist BHW-Experte Pom-
pa iiberzeugt.
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Fokus auf Eingangsbereiche

Hersteller von Designer-Eingangstiren Oikos schreibt Architekturwettbewerb aus

Seit mehr als 20 Jahren produziert
das italienische = Unternehmen
Oikos Venezia Designer-Eingangs-
tiiren - in auflergewohnlicher Ge-
staltung, perfekter handwerklicher
Qualitit und mit den hochwertigen
Beschichtungen des Osterreichischen
Herstellers Adler. Nun schreibt Oi-
kos einen internationalen Architek-
turwettbewerb aus.

Der Eingangsbereich ist ein zentra-
ler Kultur-Raum jedes Gebdudes. Die
Tiir bewahrt die Intimitit des Innen-
raums und schiitzt die Bewohner des
Hauses. Gleichzeitig werden Besu-
cher und Géste an der Schwelle be-
griifit und willkommen geheiflen.
Und schliefilich setzt der Eingang
auch ein architektonisches Statement
und vermittelt einen prigenden ers-
ten Eindruck von Form und Design
des Gebiudes.

Mit dem Wettbewerb ,,Doorscape®,
den Oikos und die Fondazione Que-
rini Stampalia gemeinsam mit Adler
sowie weiteren Partnerunternehmen
ausschreiben, werden Architekten,
Designer und Gestalter sowie Archi-
tekturstudenten eingeladen, tiber den
Eingangsbereich in seinen verschie-

Eine internationale Jury, hier der Vorsitzende Michele De Lucchi mit seinem
Team des Architekturbtiros AMDL Circle, wird Gber den Sieger bestimmen, dem

10000 Euro Preisgeld winken.

denen kulturellen und funktionalen
Aspekten und in seiner Funktion zwi-
schen Zuginglichkeit und Schutz zu
reflektieren. Die eingereichten Pro-
jekte werden von einer Fachjury un-
ter Vorsitz von Michele De Lucchi
und seinem Team des Architekturbii-
ros AMDL Circle in Mailand beurteilt

Fotos: Oikos Venezia

und bewertet. Das Siegerprojekt wird
mit einem Geldpreis von 10000 Euro
pramiert und dariiber hinaus bei der
Internationalen Architekturbiennale
in Venedig 2023 vorgestellt. Einrei-
chungen sind noch bis zum 15. Janu-
ar 2023 unter www.doorscape.eu
moglich.

Der Eingang als Kunstform: Oikos Venezia hat die Kultur der Eingangstirengestaltung auf ein neues Niveau gehoben.

Eurobaustoff erweitert
Gesellschafterkreis

Vier Holz-Spezialisten treten Kooperation bei

In den ersten sieben Monaten dieses
Jahres haben sich weitere Koopera-
tionspartner aus Holz-Spezialisten
dem Gesellschafterkreis Eurobau-
stoff angeschlossen.

Die Kooperation Eurobaustoff hat
derzeit 454 Gesellschafter mit 1650
Standorten in Deutschland, Frank-
reich, Italien, Liechtenstein, Luxem-
burg, den Niederlanden, Osterreich,
Schweden und der Schweiz. Auch
wenn man zwischen Holzhandel und
Baustofthandel nicht explizit unter-
scheidet, weil sich die Betriebstypen in
der Kooperation zunehmend vermi-
schen, strebt man doch an, die Holz-
kompetenz weiter auszubauen. Holz-
héindler wiirden zunehmend Baustoffe
in ihr Sortiment aufnehmen, z.B. aus
dem Bereich Trockenbau, wahrend
sich die Baustofthidndler verstarkt mit
dem Thema Holz beschiftigen und in
ihr Sortiment integrieren bzw. dieses
erweitern. Vor diesem Hintergrund
verzeichne man aktuell ein reges Inte-
resse von Holzhindlern an der Koope-
ration, so ein Sprecher, weil man ih-
nen einen einfacheren Zugang zu den
Baustoffen bieten kénne und anderer-
seits im Bereich Holz weiterwachsen
wolle. In diesem Jahr kamen vier Fir-
men hinzu, die sich tiberwiegend im
Holzhandel bewegen.

Seit 1. Januar gehort die Holz Hei-
nemann GmbH, (ehemals Holzland
kooperiert), dem Gesellschafterkreis an,
die als ,,Bauwelt Harz“ mit ihren Stand-

-]
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orten in Goslar, Osterode, Reddeber
und Nordhausen beitrat. Auflerdem
folgten zum 1. April die Holz Kogler
GmbH auf Deisenhofen, zum 1. Au-
gust der Cloppenburger Holzfach-
handel Johannes Meyer GmbH und
zum 1. September die Winkler Holz
GmbH in Arnstorf und Landau a. d.
Isar. Diese Firmen besitzen eine aus-
gewiesene Kompetenz in der Holz-
Branche und sind davon iiberzeugt,
in der Eurobaustoff mit ihrer Spezia-
lisierungsstrategie und mit dem ge-
werketibergreifend aufgestellten
Dienstleistungscampus der Koopera-
tion einen idealen Partner gefunden
zu haben.

Dr. Eckard Kern, Vorsitzender der
Eurobaustoff-Geschiftsfithrung, be-
tont: ,,Wir freuen uns, dass sich vier
weitere mittelstindische Unterneh-
mer entschlossen haben, das volle
Leistungsprogramm der Kooperati-
on einzufordern, um die Traditions-
betriebe mit allen Prozessen fiir die
Zukunft aufzustellen und somit die
eigene Marktposition zu festigen."
»Nach dem bereits gemeldeten Bei-
tritt der vier Dach-Profis aus der
Coba konnen wir nun vier ausgewie-
senen Holzspezialisten im Eurobau-
stoff-Gesellschafterkreis eine kom-
petente, neue Heimat bieten.

Die Neuzuginge belegen unsere
Expertise im Bereich Holz und sor-
gen fiir eine weitere Starkung unse-
rer Spezialisierungsstrategie in die-
sem Wachstumsmarkt®, erkldrte Dr.
Kern.

£

Die Eurobaustoff-Geschéaftsfiihrung freut sich Gber Zugange aus dem Holzhan-
delsbereich (von links): J6rg Hoffmann, Dr. Eckard Kern (Vorsitzender) und Hart-

mut Moller.

Foto: Eurobaustoff

Svedex eroffnet neues Verwaltungsgebaude in Varsseveld

Muttergesellschaft von WeiBlack-Tirenhersteller Dextiira reagiert auf dessen anhaltendes Wachstum

Die Firma Svedex, die niederlindi-
sche Muttergesellschaft des Tiiren-
spezialisten Dextiira, eroffnete ein
neues Verwaltungsgebdude in Vars-
seveld (Niederlande). Dieses Gebiu-
de beherbergt nun neue Biiroriu-
me, einen Empfangsbereich, einen
Showroom, Schulungsriume sowie
ein Betriebsrestaurant. Das Gebiu-
de ermoglicht es Dextiira, weiter zu
wachsen.

Die Firma Dextiira Innentiirsyste-
me GmbH wurde 1972 gegriindet als
Deutsche Export von Tiiren-Agentur.
Das Unternehmen hat sich in den
80er- und 90er-Jahren vom Lieferant
fur die Industrie zu einem erfolgrei-
chen Hersteller von Weifllack-Innen-
tirsystemen entwickelt. ,Superlak”
als Marke steht dabei fiir l6semittel-
freie Lacke, die kratzest, lichtecht und

reinigungsmittelbestdndig sind. Seit
2000 liegt der Fokus im vertrieb auf
Handelspartnern, wodurch die Lie-
fermoglichkeiten stark gewachsen
sind. Die Produkte werden in Varsse-
veld (Niederlande) und Wartenberg
(Deutschland) hergestellt. Sie gelten
im Grof3- und Fachhandel als sehr
beliebt. Deshalb ist Dextiira in den
letzten Jahren schnell gewachsen. In
Folge dessen bestand Bedarf an Aus-
stellungs- und Schulungsmoglichkei-
ten sowie weiteren Biiroflichen, wo-
rauf man mit einem Neubau bei der
Muttergesellschaft Svedex reagierte.
Mittlerweile ist das Dextiira-Team in
die zusitzlichen Raumlichkeiten ein-
gezogen und kann hier wachsen.

Zu den neuen Rdumlichkeiten ge-
hért ein ansprechender Empfangsbe-
reich fiir Besucher. Neben Produkten
werden im Ausstellungsraum auch
Inspirationen fiir Tirprisentationen

fiir den Fachhandel vorgestellt und
dort kénnen Schulungen mit Hand-
lern und/oder Partnern sowie Verar-
beitern durchgefithrt werden. Die
Mitarbeiter von Dextiira und Svedex
koénnen auch gemeinsam im Betriebs-
restaurant essen. Dies starkt das Zu-
sammengehorigkeitsgefithl und En-
gagement der Mitarbeiter, was beson-
ders relevant fiir das Familienunter-
nehmen ist.

Bei dem Neubau des Verwaltungs-
gebdudes wurde auf Nachhaltigkeit
Wert gelegt. Daher ist der Bau unter
anderem aufSen mit dauerhaftem Lar-
chenholz verkleidet. Das Gebaude
wird ohne fossile Brennstoffe mit ei-
ner Wirmepumpe beheizt, und auf
dem Dach befinden sich Solarzellen.

Sandra Winkelhorst, Geschaftsfith-
rerin von Dextiira, Uiber die neuen
Raumlichkeiten: "Wir hatten bereits
eine moderne helle Produktionsum-

Das neue Gebdude wurde mit einer Fassade aus Larchenholz versehen. Auch

beim Thema Energie ist man auf Nachhaltigkeit bedacht.

gebung mit vielen neuen Anlagen
und Erweiterungen und haben nun
Biiro- und Besprechungsriaume, die
zu diesem Umfeld passen. Auch der
neue Showroom ist eine Bereiche-
rung. Da wir dort in direktem Kon-
takt mit Partnern und Fachleuten ste-

Foto: Svedex/Dextira

hen, konnen wir unsere Produkte
noch besser auf deren Bediirfnisse ab-
stimmen. Kurz gesagt, dieses neue
Gebaude bietet den Platz und die
Moglichkeiten, die wir brauchen, um
unsere Wachstumsambitionen fiir die
Zukunft zu erfillen.*
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»Sturmopfer« zieren nun Hauser

Bei Kowa pragt Holz von entwurzelten Eichen Optik von Hausturen

Wenn die Wahl des Kunden auf
Holz als Material am Bau fillt, ent-
scheidet er sich nicht nur fiir beste
Wiirme- und Schallddmmung sowie
eine angenchme Oberfliche, son-
dern auch fiir einen nachwachsen-
den Rohstoff, der von der Natur er-
schaffen wird. Oft kommen jedoch
auch weitere Vorteile hinzu, wie ei-
ne individuelle Holzherkunft.

Holz erzdhlt stets eine Geschichte,
so wie die zahlreichen Eichen, die
aufgrund eines Sturms im nieder-
sachsischen Goldenstedt entwurzelt
wurden. Spezialisten von Kowa sahen
in ihnen die Moglichkeit einer ein-

Die Sorgfalt, mit der besondere Haus-
turen entstehen, sorgt fir Qualitat auf
hohem Niveau. Fotos: HLC/Kowa

Mit dem leichten Glanz der Kohleschicht sorgt dieses Modell fur einen besonde-
ren Look im Eingangsbereich. Zusatzlich ist diese Schicht so hart, dass sie sich als
langjahrige Fassadenverkleidung bestens bewahrt hat.

maligen  Edition:  handverlesene
Haustiiren mit Beplankung aus Holz
mit besonderer Geschichte auf der
Auflenseite. Diese bringen vielfiltige
Gestaltungsmoglichkeiten fir den
Eingangsbereich mit. Robuste Ei-
chenbohlen sind geprigt von Astlo-
chern, Kerben, Rissen und Verfir-
bungen - eben ganz natirlichen Spu-
ren eines Baumlebens.

Eine weitere optische Note bietet
ein Modell des Herstellers aus massi-
ven Eichenleisten, fiir die die Holzer
kontrolliert abgeflammt werden -

was nicht nur fiir einen natiirlichen
Witterungsschutz ~ sorgt, sondern
auch eine Veredelung der besonderen
Art. Dank ihrer besonderen Kon-
struktion sind nur wenige fachmin-
nische Handgriffe nétig, um die Vor-
hangschale der Auflenseite von Be-
standstiiren auszutauschen. So kann
das Design der Haustiir ohne viel
Aufwand verandert werden. Die Ge-
staltung der Innenseite ist davon vol-
lig unabhiangig.

Hersteller: Kowa Holzbearbeitung

GmbH, 49424 Goldenstedt

Alles im Griff

»Smart2lock by Griffwerk® steht
fur integrierte SchlieStechnik fiir In-
nentiiren. Der Verriegelungsschieber
befindet sich dabei direkt auf dem
Tirgriff und liegt bequem in Dau-
menreichweite. Tiiren lassen sich so
mit einer Hand schlieen und ab-
schlieen. WC-Riegel und Buntbart-
schliissel seien passé, so der Anbieter.
Die Griffe passen auf konventionelle
Standard-Tiirschlosser und konnen
sogar auf alten Tiren nachgeriistet
werden. Ideal fiir Sanierungen und
Modernisierungen: Strom oder Batte-
rien werden nicht benétigt. Die Ti-
ren sollten allerdings ohne Schliissel-
rosette bestellt werden. Fiir bestehen-
de Tiiren finden sich Blindrosetten
im Sortiment.

Laut Anbieter entsteht mit den
neuen Tirgriffen eine puristische Tii-
rendsthetik, da die Schliefirosetten
entfallen. Alle Funktionen wurden im
Grift vereint. Gerade stumpf ein-
schlagende oder zargenlose Tiiren
wirken mit der ,Smart2lock“-Tech-
nik noch schlichter. Gleichzeitig las-
sen sich damit edle Stiltiiren in Kaset-
tenoptik modern interpretieren.

Die Tirgriffe
eignen sich nicht
nur fiir das WC
oder Bad, son-
dern auch fiir das
Gistezimmer, Ju-
gendzimmer oder
der Bereich der
Eltern. Wer unge-

stort  sein  will,
kann den ,Klick
zu mehr Frei-
raum"® nutzen
und per

»omart2lock by schlieBtechnik

-

||:r" -“ %
Eine puristische, neue Turenasthetik
ohne SchlieBrosetten

Griffwerk® die Ttr verriegeln. Ein de-
zenter Signalpunkt auflen zeigt, dass
hier jemand Zeit fiir sich braucht.
Der Hersteller findet, es sei das viel-
leicht das ,schonste Pausenzeichen
der Welt".

Hersteller: Griffwerk GmbH,

89134 Blaustein

SchlieBen und AbschlieBen mit einer Hand per integrierter

Fotos: Griffwerk

/

EXPERTLACK

WILLKOMMEN [N

DER NEUEN KLASSE

ExpertLack ist: Unser neues Spritzlack-Sortiment.
Mit vier neuen Modellreihen in modern stilvollem
Design und insgesamt 34 Varianten. ExpertlLack
ist aber vor allem ein Statement. Ein Statement

—

in Form und Design. Erfahren Sie jetzt mehr.

EXPERTLA
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Moselschlosschen — durchdesignt bis zur Premiumkante

Prim stattet Hotel-Anbau aus: von der normalen Standardtir bis hin zu einer Vielzahl an multifunktionalen Sondertiren

Am Ufer der Mosel, im geschichts-
trichtigen Traben-Trarbach, liegt
ein Hotel mit klangvollem Namen:
das Moselschlosschen. Mit einem
Ensemble an historischen Gebiu-
den und einem neuen mehrstufigen
Anbau. Das Allgiuer Architektur-
biiro Alpstein schuf das neue Herz-
stiick der Hotelanlage: eine Spa-
und Wellnesslandschaft auf 2500 m”
mit funktionalen wie auch optisch
stilgebenden Innentiiren von Priim-
Tiirenwerk.

Direkt an der Mosel gelegen, um-
geben von Weinbergen und ausge-
stattet mit Jugendstilbauten ist Tra-
ben-Trarbach eine der schonsten
Stadte an der Mosel. Und vis-a-vis
der malerischen Uferpromenade und
eingebunden in einen romantischen
Hotelpark liegt das Vier-Sterne-Supe-
rior Hotel Moselschlosschen Spa &
Resort. In dem Ensemble aus histo-
risch anmutenden Gebduden finden
sich zudem die hoteleigene Koch-
schule ,Tafelkunst® und die coole
Hotelbar ,,Bettys Bar & Lounge“. Das
neue Spa-Areal mit weiteren 13 Zim-
mern und Suiten besticht durch sein
modernes Design, das trotzdem zur
traditionsreichen ~ Geschichte des

Moselschlosschens passt. So befinden
sich etwa 60 Gistezimmer in zwei
historischen Bauwerken, die der Neu-
bau miteinander verbindet. Neu und
Alt schmiegen sich harmonisch in die
gesamte Schlésschen-Anlage ein.

Die 2 mm starke Premiumkante zeich-
net sich durch sehr hohe StoBfestig-
keit und Verarbeitungsqualitat aus,
bedingt durch die homogene Versie-
gelung der Turblattkante.

Im neuen Anbau befinden sich 13
neue Zimmer und Suiten. Dort tren-
nen Schiebetiren die Schlafbereiche
von den Badern.

Exklusives
Wellness-Ambiente

In puncto Spa-Neubau hat man
nichts dem Zufall iiberlassen. Zusam-
men mit der renommierten Spa-Be-
raterin Dagmar Rizzato von Rizzato
Spa Consulting entwickelten die Ho-
teldirektoren Jeannette und Marcel
Burbach ein Spa-Konzept, das sich
auf einen ganzheitlichen Wellness-
Ansatz mit Saunalandschaft, Pool,
Fitness, Regeneration und Treatment
bezieht. Das Entspannungsangebot
im Moselschlosschen Spa & Resort ist
grof3: Sei es durch die entspannende
Atmosphire des sehr schonen Well-
nessbereichs, der mit groflem Pano-
rama-Pool, Kneipp-Becken und einer
Vielzahl an Behandlungsrdumen fiir
Erholung sorgt. Besonders beliebt: die
grofiziigige  Saunawelt mit Eis-
brunnen und Schneeraum sowie viel-
faltigen, individuellen Ruhezonen.

Aussichtsreiche Entspannung fin-
den Géste in der Sauna-Lounge, im
Panoramaruheraum oder auf der
Dachterrasse mit gigantischem Mo-
selblick. Entstanden ist ein eleganter
Lifestyle mit Wohlfiihlfaktor, gepaart
mit hochwertigen Naturmaterialien,
erdigen Farbtonen und geschwunge-
nen Formen, welche die Vorziige der
Region sowie die Umgebung und den
Flusslauf auch im Inneren widerspie-
geln.

Genussvoll entspannen

Die Mosel steht fiir deutsche Ge-
nusskultur par exellence. Und dass
das Moselschlosschen da locker mit-
halten kann, stellt Executive Chef
Ralf Fischer tédglich unter Beweis.
Der sympathische Kochkiinstler
steht fiir eine neue kulinarische Aus-
richtung und setzt die Authentizitit
lokaler, mosellandischer und saiso-
naler Qualitatsprodukte in Szene.
Gern auch mal mit Einfliissen aus
fernen Léndern. Gaste nehmen auf
der zauberhaften Parkterrasse Platz
oder im behaglichen Restaurant
»Zum Schlésschen®.

Im Moselschlésschen Spa & Re-
sort wird herzliche Gastfreundschaft
gepflegt mit genussvoller Entspan-
nung. Und iberall ist auch die
Handschrift des Hotelier-Ehepaars
Jeannette und Marcel Burbach sowie
von Hoteleigentiimer und Geschifts-
fithrer Matthias Ganter zu spiiren,
denen das Hotel seit vielen Jahren
eine Herzensangelegenheit ist.

Hingucker sind Schichtstoff-Oberfla-
chendesign aus der Egger-Dekorserie
~Metal Slate” in schwarz-gold und sil-
ver-grey.

a0
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Aussichtsreiche Entspannung finden Géaste im Panorama-Pool in der neuen Spa- und Wellnesslandschaft.

Exklusives Turendesign
kooperiert mit Funktion

Zur Innenausstattung gehoren
technisch-funktionale und design-
orientiere Innentiiren, die von Priim
geliefert wurden. Aufgrund der sehr
hohen Anforderungen fiel die Wahl
auf eine robuste Schichtstoffoberfla-
che mit starker und widerstandsfihi-
ger Premiumkante, die sich durch ei-
ne hohe Stoffestigkeit auszeichnet.
Auflerdem ist die Kante ausgespro-
chen temperatur- und chemikalien-
bestindig sowie feuchteresistent und
daher optimal geeignet fiir Spa-Berei-
che. Zudem korrespondiert das ex-
klusive und stimmige Oberflachende-
sign der Tiren aus der Dekorserie
»Metal Slate“ mit gold-metallischen
oder schwarz-silbernen Effekten be-
sonders gut mit der Akzentfarbe
Schwarz. Was sich eindrucksvoll an
den schwarzmatten Driickergarnitu-
ren und dem Schlief3system ,,Dialock
DT 710 von Hifele demonstrieren
lasst. Ein stilvolles Statement, welches
definitiv nicht alltaglich ist.

Das ganze Spektrum von normaler
Standardtiir bis hin zu einer Vielzahl
an multifunktionalen Sonderelemen-
ten wurde vom Tiirenhersteller Priom
abgedeckt. Hierbei war die gesamte
Klaviatur an individuell anzufertigen-
den Tiren in den unterschiedlichsten
Ausfithrungen gefordert: Innentiiren
mit eckiger Tirblattkante oder mit

starker 2-mm-Premiumkante, mit
Holzumfassungszarge,  Stahlzarge,
Blend-/Blockrahmen, Feuchtraum-

elemente, Brand- und Rauchschutz-
elemente T30 bis T90, Schallschutztii-
ren von SD 37 bis hochschalldim-
mend HSD 43 sowie Funktionstiiren
mit Lichtausschnitt.

Um einen erhohten Brandschutz
zu gewahrleisten, kamen unterschied-
liche Schutzklassen zum Einsatz, die
eine Brandhemmung von 30 bzw. 90
Minuten garantieren. Zusatzlich stel-
len verdeckt liegende Obertiirschlie-
Ber sicher, dass die Brandschutztiiren
nach Gebrauch automatisch geschlos-
sen werden. In den verschiedenen
Eingangsbereichen sichern ein- und
zweifliiglige Windfangelemente mit
Brand-, Rauch- und Schallschutz-
komponenten und Lichtausschnitten
(FS30-1 LA RD SK1/ FS30-2 LA RD
SK1) die Mafinahmen im Bereich des
effizienten Brandschutzes ab. Die ver-
glasten Seitenteile bringen zusitzlich
eine hohe Transparenz und erlauben

Raumhohe Innentliren und stumpf einschlagende Turen mit querverlaufender
Schichtstoff-Holzstruktur (Foto) integrieren sich passgenau in die Wande.

Einfluglige Windfangelemente mit Brand-, Rauch- und Schallschutzfunktion und

groBflachigen Lichtausschnitten

grof3ziigige Durch- und Einblicke.
Raumhohe, stumpf einschlagende
Tiren, mit verdeckt liegenden
Tectus-Bandern und Schlielern so-
wie einer querverlaufenden Schicht-
stoff-Holzstruktur, integrieren sich
passgenau und verschmelzen optisch
mit den Wianden.

Schallschutz spielt besonders im
Hotelbereich eine wichtige Rolle, und
so war die Anforderung fiir die Zu-
gangstiiren zu den Zimmern und
Suiten:  Schallschutzelemente SK3
(Rw, R37) mit Premiumkante, Holz-
umfassungszarge mit kleiner Rund-

Fotos: Prim/ Monika Nonnenmacher

kante und Feuchtraum-Schiebetiiren
mit Premiumkante. Unabhédngig vom
Tirtyp werden alle Schallschutzele-
mente von Priim serienméaflig mit
Klimaklasse 2 ausgefiihrt.

In diesem auflergew6hnlichen Am-
biente tragen die Priim-Tiiren mit ih-
rem ansprechenden Design erfolg-
reich bei. Sie gewdhren den Hotelgs-
ten Einlass zum Wohlfithlambiente
und vermitteln schon vor dem ersten
Betreten einen Eindruck davon, was
ihn dahinter erwartet: ein exklusiver
Spa- und Wellnessbereich  mit
Wohlfiihlfaktor.
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Zargenwerk im Vollbetrieb

Die Mosel Tiiren Vertriebsgesell-
schaft mbH (Mosel Tiiren) aus
Trierweiler in Rheinland-Pfalz will
ihre Fertigung weiter optimieren
und zudem bis zum Jahresende ihre
Produkt-Features erweitern. Das in
den letzten Jahren neu errichtete
Zargenwerk arbeitet inzwischen im
Vollbetrieb.

Der Tiren- und Zargenhersteller
aus Trierweiler verfiigt iiber eine
der modernsten Fertigungsanlagen
Europas mit einer Produktionsfliche
von etwa 93000 m* und beschiftigt
aktuell etwa 600 Mitarbeiter, davon
35 Auszubildende in sieben Ausbil-
dungsberufen. Mosel Tiiren wird im
Markt vor allem auch fiir seine Weif3-
lack-Kompetenz geschatzt.

In den letzten Jahren wurde in ein
neues Zargenwerk mit einem beson-
deren Logistikkonzept und ein Holz-
Heizkraftwerk investiert, welches da-
zu beitrdgt, dass das Unternehmen
klimaneutral produzieren kann. Der
Familienbetrieb aus Trierweiler setzt
in seiner Produktionsanlage mit voll-
automatisiertem Hochregallager auf
»Industrie 4.0“. Das Konzept des Zar-
genwerks erlaubt eine Logistik ohne
Gabelstapler.

Mit der vollautomatisierten kame-
rabasierten Qualitdtspriifung erreicht
der Hersteller zudem eine 100 %ige
Kontrolle. In der Endfertigung redu-
ziert sich damit der Ausschuss dras-
tisch und schafft eine konstant hohe
Qualitit, heifdt es bei Mosel Tiren.

Bei den neuen Zargentypen I6sen Me-
tallklammern die bisherigen Schraub-
verbindung als Verbinder ab. Weiter-
hin muss Leim an die Eckverbindung
angegeben werden, da dieser alles
dauerhaft zusammenhalt. Dennoch er-
moglicht das neue System eine sehr
schnelle und einfache Montage, die
auch ungelbten Monteuren oder Lai-
en zugute kommt. Die Doppelexzen-
ter werden fertig zusammengebaut
geliefert, so dass der Handwerker
schneller ist und keine Teile aus dem
Montagebeutel mehr zusammenbau-
en muss. Eine Holzfeder in der Eckver-
bindung verbessert die Stabilitat und
Fihrung. Ein weiterer Vorteil ist die
neue Schnittfihrung auf der neuen
Zargenanlage, die eine wesentlich
dichtere und sauberere Gehrung er-
moglicht.

Mosel Turen investiert in Produktion und Kunden-Service

Neuer Zargentyp in der
Sortimentsumstellung

Seit etwas mehr als einem Jahr wer-
den in dem neuen Produktionswerk
bereits neue Zargentypen gefertigt,
bei denen das Unternehmen auf
Metallklammern als Verbinder setzt.
»Die Klammern l6sen die bisherige
Schraubverbindung ab. Mit diesen
Details verkiirzen wir die Montage-
zeit fiir Handwerker®, erldutert Jorg
Follmann, Vertriebsleiter von Mosel
Turen. Die schrittweise Sortiments-
Umstellung soll in den nichsten Mo-
naten abgeschlossen werden. Neu da-
bei sind die bereits aktuell verfiigba-
ren, einschaligen Zargen bis 500 mm
Wandstirke fiir alle Oberflachen.

Einfacher wird es auch beim Ver-
packungsmaterial. Die stabilen und

robusten Kartonagen kommen ohne
Styroporeinlagen aus, sodass nahezu
plastikfrei verpackt werden kann. Der
Karton besteht aus recycelter Pappe
und ist bequem mit einer Seitenlasche
zu Offnen - fiir ein schnelleres und
werkzeugfreies Entpacken {berall
und jederzeit. Dem Handwerker ent-
steht so wenig Verpackungsmiill auf
der Baustelle und es muss nur Karto-
nage entsorgt werden. Auf Kunden-
wunsch sind dariiber hinaus die Eti-
ketten grofer und somit besser lesbar
fiir lagerfithrende Héandler gestaltet.
»Tagesaktuell, prozesssicher und
mobil“, verspricht Mosel Tiren. Be-
reits jetzt verkiirzten Fachhdndler mit
dem exklusiven Handlerbereich auf
der Website ihre Bestellprozesse auf
wenige Minuten. Durch neue, prakti-
sche Features wird das digitale Bera-

ten, Kalkulieren und Bestellen weiter
vereinfacht. So lasst sich ab Mitte Ok-
tober etwa der Warenkorb speichern
und Daten konnen in ,,Optinet® via
CSV-Datei reibungsloser in andere
Warenwirtschaftssysteme importiert
werden. Auch die Produktkonfigura-
tion wird mittels weiterer Attribute
komfortabler und die Benutzbarkeit
durch erginzende Scroll- und Zoom-
funktionen verbessert, verspricht das
Unternehmen.

Lieferzeiten verkirzen sich

Bei Bestellungen sind Liefertermi-
ne iiber den Handlerbereich der Mo-
sel Tiren Website generell schneller
moglich als per Mail oder Fax, da sie
in der Terminfindung priorisiert wer-
den. Ab Oktober wird das Standard-

Mosel Taren will in seinem Zargen-
werk in Trierweiler in Rheinland-Pfalz
bis Jahresende weitgehend automati-
siert produzieren. Fotos: Mosel Tlren

Sortiment innerhalb von zwei bis drei
Wochen lieferbar sein, so Follmann.
Bei Sonderanfertigungen strebt das
Unternehmen bis zum Jahresende
rund sechs Wochen als Lieferzeit an.

Premium-Vollhartmetallfraser fur
CNC-Nesting-Anwendungen

www.freudtools.com
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Oberflachenqualitat wie vom Mobelschreiner
r

»Redesignte Innentiir-Klassiker in
modernen Farben, gepaart mit
hochwertiger Verarbeitung und
perfektem Oberflichen-Finish. Die-
ser Mix wird zu neuen Vermark-
tungsmoglichkeiten fiir unsere
Partner im Fachhandel sowie im
Handwerk fiihren, da mit dem
,Expert-Lack‘-Sortiment neue Kun-
denkreise angesprochen werden
konnen®, erliutert Christian Wien-
and, Sales Director und Geschifts-
fithrer von Jeld-Wen Deutschland,
die Einfiihrung eines neuen Tiiren-
sortiments.

Die Marke ,Jeld-Wen“ bietet ein
umfangreiches Sortiment von hoch-
wertigen Innentiiren bis hin zu tech-
nischen Tiirlésungen fiir sehr hohe
Anspriiche z.B. an Brand-, Rauch-,
Schall-, Strahlenschutz oder Sicher-
heit im Objektbereich. Die Vermark-
tung ist auf den spezialisierten Fach-
handel sowie den professionellen
Verarbeiter ausgerichtet. Dank viel-
seitiger Systemlsungen fiir unter-
schiedliche Marktsegmente und An-
forderungen, engagierter Mitarbeiter
und nicht zuletzt dank ihres Liefer-
systems ,,5 plus“ steht die Marke fiir
Verlasslichkeit und Qualitat auf ho-
hem Niveau. Mit der neuen Produkt-
serie bietet man nun den Kunden die
Moglichkeit, ihr Spektrum zu vergro-
Bern. Dabei sei es nicht die Mission
gewesen, ,die Tiir neu zu erfinden®.
»Vielmehr wollten wir mit ,Expert-
Lack® ein Statement abgeben fiir De-
sign und Qualitdt®, berichtet Wien-
and. Herzstiick ist die Oberfliche:

Mit , Expert-Lack”-TlUrensortiment neue Kaufer ansprechen

Die ,Expert-Lack”-Serie besteht aus klassischen Innentiiren in hochwertiger Verarbeitung und Oberflache.

Hierbei setzt Jeld-Wen auf die Kom-
petenz des Osterreichischen Standor-
tes in Spital sowie dessen langjdhrige
Expertise im Bereich hochwertiger,
emissionsgepriifter Spritzlack-Ober-
flichen. In bis zu neun Arbeitsschrit-
ten werden die ,Expert-Lack“-Mo-
delle, teils von Hand per Spritzlackie-
rung veredelt. ,Das notwendige
Schleifen der Oberflichen zwischen
den Lackiervorgingen versteht sich
hierbei von selbst®, erldutert Wien-
and. ,Das Ergebnis ist eine Oberfli-
chenqualitit, wie man sie sonst nur
vom Mobelschreiner gewohnt ist.”

|

.Shape” (links) und ,Shape Zero" in stumpf einschlagend (rechts)

Mehr Komfort und Sicherheit

Individuelle Sicherheits-Features fur AuBBentlren

Sicherheit zihlt zu den absoluten
Grundbediirfnissen, ganz beson-
ders in den eigenen vier Winden.
Qualitdtshersteller bieten hierfiir
facettenreiche Haustiiren, die sich
nicht nur in puncto Design flexibel
an den personlichen Stil anpassen
lassen, sondern mit individuellen
Sicherheits-Features ausgestattet wer-
den konnen.

Haustiiren von der Noblesse
GmbH verfiigen bereits in der Stan-
dardausfithrung iiber eine Dreifach-
Verglasung mit Sicherheitsglas, spe-
zielle Schliefizylinder samt Aufbohr-
schutz sowie Sicherungsbolzen, die
als solide Aushebelsicherung den
Einbruchschutz erhdhen. Auch sind
unterschiedliche Tiirschlosser und
Verriegelungsarten ~ wiéhlbar.  Bei-
spielsweise sorgt eine vollmotorische

]

J

Mit zusatzlichen Funktionen wie einer
im Edelstahlgriff integrierten Kamera
und einer schicken Glas-Tastatur zur
Code-Eingabe lasst sich die Haustur
mit individuellen Sicherheits-Features
ausstatten.

Dreifach-Verriegelung fiir das auto-
matische Einlass-Management und
perfektes Schlief3verhalten. Die Ein-
bindung von Uberwachungsanlagen
oder Smart-Home-Systemen ist mog-
lich.

Das bestimmende Thema bei Innen-
tiren ist nach wie vor Weifl. Mit
»Expert-Lack Brillantweif}“ (EWL16,
ahnlich RAL 9016) verbindet Jeld-
Wen den Anspruch, im Marktseg-
ment WeifSlack-Tiiren eine noch be-
deutendere Rolle zu spielen. Einen
zweiten Trend sieht Jeppe Visby, Pro-
duktmanager des Tirenherstellers in
einem hellen, zeitgemédflen Grau-
Ton, der beispielsweise in der Kii-
chen- und Mobelindustrie zu einem
festen Design-Element geworden ist.
Aus diesem Grund wurde Nickelgrau
(EFL47, dhnlich RAL 7047 bzw. NCS
S 1500-N), als zweiter Farbton ins
Programm aufgenommen.

Vier Modellreihen -
von klassisch bis modern

Beim Umfang des neuen Sorti-
ments wird deutlich, dass Jeld-Wen
es mit dieser Qualitit ernst meint.
Gleich vier Modellreihen hat der Ti-
renhersteller in diesem Jahr zu die-
sem Thema eingefiihrt. Dabei reicht
das Spektrum von zuriickhaltend ge-
stalteten Turmodellen (,,Classic*) mit
glatter Oberfliche, iiber modern in-
terpretierte massive Rahmentiiren
(»Solist“) sowie gefrasten Fiillungsop-

Zudem lassen sich Haustiiren mit
smarten Sicherheits-Produkten aus-
statten. Experten fiir Fingerprint-Zu-
trittslosungen bieten u.a. ein intelli-
gentes Zutrittssystem mit vielen In-
novationen: Ein Fingerprintscanner -
wahlweise im Griff oder in der Tir-
oberfliche - sorgt fir hohen Kom-
fort, wobei die verschiedenen Zu-
gangsfunktionen bequem per App ge-
steuert werden konnen. Neben dem
schliissellosen Zugang tiber einen Fla-
chensensor sind auch Funktionen wie
Fernoffnung, Sprachassistent, Push-
Nachrichten und personalisierte Zeit-
fenster moglich, z.B. fiir Handwerk-
ertermine oder Haushaltshilfen. Alles
im Blick behilt man dank einer in
den Edelstahlgriff integrierten Kame-
ra. Ein dazugehoriger Mini-LCD-
Farbmonitor wird auf der Tirinnen-
seite montiert. Auch ein in verschie-
denen Farben erhiltliches Keypad

tiken (,,Contour®) bis hin zu moder-
nen Design-Tiiren (,Shape). Neben
den geschlossenen Varianten umfasst
das neue Sortiment auch entspre-
chende Modelle mit Licht6ffnung fir
jede der vier Modellreihen.

In Summe stehen Fachhandel und
Handwerk so 34 neue Modelle, wahl-
weise in stumpf oder gefilzt sowie
Brillantweifl oder Nickelgrau, zur
Verfligung. Abgerundet wird das Sor-
timent durch optionale Zusatzaus-
stattungen bei den Modellreihen
»Classic“, ,Shape“ und ,Contour®.
Diese Modelle sind z.B. als Schall-
schutzelement und bis Sicherheits-
klasse RC2 erhaltlich.

Attraktives
Preis-Leistung-Verhaltnis

Besonders interessant sei das ,,Ex-
pert-Lack“-Sortiment auch deshalb,
so der Hersteller, weil es fiir Jeld-Wen
sowie seine Kunden ein neues Quali-
titssegment und damit eine neue
Zielgruppe adressiert. Durch diese
neue Klasse in puncto Oberflichen-
qualitdit kann besonderen Kunden-
wiinschen besser entsprochen wer-
den. Gerade Bauherren, die mehr als
den Standard wiinschen und Wert

Turen aus der mit Spritzlack behandel-
ten Serie ,Expert-Lack” gibt es in
Nickelgrau (oben) und Brillantweif3.

ll

Ein wichtiges Verkaufsargument ist
die hohe Qualitdtsanmutung bis ins
Detail.

Al

auf gute Qualitdit und Verarbeitung
legen, werden in dem ,Expert-

Lack“-Sortiment fiindig. Jeld-Wen ty-

pisch sei hierbei aber auch hier ein at-

traktives Kosten-Nutzen-Verhaltnis.
Hersteller: Jeld-Wen Deutschland
GmbH & Co. KG, 86732 Oettingen

14 L S

Moderne Haustlren vereinen Design, Sicherheit und Komfort in einem Uberzeu-

genden Gesamtpaket.

eine bedienerfreundliche Codetasta-
tur mit Glas-Touchpad - kann fiir die
Zutrittskontrolle genutzt werden.

Fotos: HLC/Noblesse GmbH

Hersteller: Noblesse GmbH —
Haustiiren,
76767 Hagenbach
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Uneingeschrankte Ausblicke in die Umgebung

Bis zu 6 m hohe Schiebefenster von Solarlux [6sen die Raumgrenzen auf

Wie viel Wand braucht man eigent-
lich zum Leben? So wenig wie mog-
lich, beschloss eine Familie bei Leip-
zig bei der Gestaltung ihres neuen
Zuhauses. Sie gaben einen moder-
nen Anbau an eine denkmalge-
schiitzte Griinderzeitvilla in Auf-
trag, dessen Fassade fast ausschlief3-
lich aus Glas besteht. Grofle Schie-
befenster, die bis zu 6 m hoch sind,
erweitern die Wohnriume und las-
sen zu jeder Jahreszeit Innen- und
Auflenrdume fast nahtlos ineinan-
der iibergehen.

Uneingeschrinkte Ausblicke in die
Umgebung - nicht nur zur Sommer-
zeit, sondern auch im Winter - dies
wiinschte sich die Leipziger Bauher-
renfamilie im kompletten Anbau. In
diesem sind die Schlaf- und Wohn-
raume untergebracht sowie ein weit-
laufiger Spa-Bereich mit Pool. Be-
wusst sollte der zweistockige Neubau
mit viel Glas, Holz und Beton einen
auffilligen Kontrast zur eher verspiel-
ten Bestandsvilla herstellen. Raumho-
he Verglasungen, die vollstindig bei-
seite geschoben werden konnen, las-
sen innen und auflen zu jeder Jahres-
zeit nahtlos ineinander {ibergehen
und verwandeln den Indoor-Pool in
den Sommermonaten in ein bei der
ganzen Familie beliebtes Freiluft-
Schwimmbad.

Imposante zwei-etagige
Fensterfront

Die grofite und imposanteste Fens-
terfront befindet sich direkt am Ess-
bereich. Die 6 m hohen und tiber 2 m
breiten Glaselemente offnen den
Wohnraum mitsamt Galerie zum
Garten hin. Zwei Etagen werden mit
dem Schiebefenster ,,Cero“ von Solar-
lux verbunden. Was auf den ersten
Blick unméglich erscheint: Sie lassen
sich mithelos zur Seite schieben und
gewihren uneingeschriankten Zugang
ins Freie. Mit 34 mm Profilansicht
und einem Glasanteil von 98 % wirkt
das Schiebefenster ,,Cero“ nahezu

Der komplette Neubau sowie der Verbindungsgang zum historischen Bestand besitzen auf der Gartenseite eine glaserne, teilweise 6ffenbare Fassade und ermégli-

chen freie Sicht und Zugang ins Grine.

rahmenlos und ldsst so Innen- und
Auflenraum schwellenlos ineinander
tibergehen. Bis zu 15 m* Fliche pro
Fenster sind mit den hochwéirmege-
dimmten Schiebefenstern moglich.
Im Poolbereich und im dariiber gele-
genen Schlafzimmer geht diese Grofie

Die 6 m hohen ,Cero”-Schiebenfenster im Essbereich 6ff-
nen den Raum Uber zwei Etagen und durchfluten ihn mit

Tageslicht.

eher in die Breite — fiir das scheinbare
Outdoor-Badevergniigen selbst im
Winter und fiir den uneingeschrank-
ten Blick in die Natur gleich nach
dem Aufwachen.

Raumhohe Verglasungen stellen
dabei nicht nur eine fast nahtlose

—
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Verbindung zwischen Innen- und
Auflenraum her, sondern auch zwi-
schen Alt- und Neubau. So ist auch
der Ubergang zwischen den beiden
Gebiduden beidseitig verglast und ver-
bindet sie zu einer architektonischen
Einheit.

Das Schlafzimmer im Obergeschoss ist ebenfalls von fast
raumhohen Schiebefenstern eingefasst und bietet einen

uneingeschrankten Ausblick in den Garten.

Fotos: Malik Pahlmann fur Solarlux

Den Traum vom naturnahen Woh-
nen mit maximalem Ausblick und
uneingeschranktem Lichteinfall er-
fillte sich die Bauherrenfamilie mit
insgesamt 19 ,,Cero“-Glaselementen
von Solarlux. Ein Highlight sind da-
bei auch die schwellenlosen Schiebe-
fenster im Spa-Bereich, da sie sich
iiber Eck verfahren lassen. Auf diese
Weise kann der Raum vollstindig ge-
offnet werden und die obere Etage
scheint dartiber zu schweben.

Viele Extras

Neben den unterschiedlichen Ho-
hen und Breiten, der Offnung iiber
Eck und der einfachen Bedienung per
Hand bei bis zu 1000 kg schweren
Glaselementen, bietet das Schiebe-
fenster ,,Cero® laut Hersteller auch ei-
ne exzellente Wirmeddmmung bis
hin zur Passivhaustauglichkeit und
einen Einbruchschutz bis RC3. Eine
automatische Steuerung bietet der
Hersteller auch fiir komplexe Grund-
risse an, wahlweise mit Tastschalter
oder vollautomatisiert mit Gruppen-
steuerung und Smart-Home-Einbin-
dung.

Hersteller: Solarlux GmbH,

49324 Melle

Fehlervermeidung auf dem Weg vom Handler zum Produzenten

Neue Funktionen im Online-Beschlagkonfigurator — Schnittstellen zu

Der Online-Beschlagkonfigurator
»Roto Con Orders“ hat sich bei
Herstellern wie Fachhindlern be-
wiahrt. Mit seiner Benutzeroberfli-
che in 18 Sprachen unterstiitzt er
international die schnelle und feh-
lerfreie Planung von Beschlaglosun-
gen fiir Fenster, Tiiren und Schiebe-
systeme. Vor wenigen Tagen gab
die Roto Frank Fenster- und Tiir-
technologie GmbH (Roto FTT) nun
den Startschuss fiir die Erarbeitung
zahlreicher neuer Features.

Hersteller sollten die Daten einer
Konfiguration direkt in den Waren-
korb eines Beschlaghdndlers senden
konnen - ein Service, der den Auf-
wand im Bestellwesen senkt und Feh-
lerquellen noch weiter reduziert. ,,Ro-
to wird die technischen Vorausset-
zungen dafiir schaffen, dass Héndler
ihren Kunden diese Option erdffnen
konnen®, erklart Eberhard Mammel,
Leiter Sortimentsvermarktung und
Produktanpassungen der Roto FTT
und verantwortlich fiir das Projekt

»Roto Con Orders 2.0“. Ebenfalls fiir
Fensterhersteller ~spannend: neue
bildgebende Funktionen mit Mehr-
wert. So wird es moglich sein, mit ei-
nem Klick eine Darstellung des Bohr-
bildes zur gerade entwickelten Be-
schlaglosung zu erzeugen.

Fiir 2023 ist zudem die Integration
eines Produktfinders fiir Deventer-
Dichtprofile in den Konfigurator an-
gekiindigt. ,Ein sehr innovatives
Tool, mit dem die zum eigenen
Profil- und Fenstersystem passen-
den Dichtprofile leicht auszuwihlen
sind“, so Martin Werk, Verantwortli-
cher fiir den Datenservice ,Roto Con
Orders®.

Giinstige Voraussetzungen fiir die
Planung schafft der Beschlagherstel-
ler seit Jahren durch die permanente
Aktualisierung der fiir ,Roto Con Or-
ders“ aufbereiteten Daten. ,Nutzer
konnen sich darauf verlassen, dass
zum Lieferstart neuer Produkte deren
Daten bereits hinterlegt sind“, betont
Werk. So sind auch die Daten der zu-
letzt in den Programmen ,,Door® und
»Patio® neu eingefithrten Produkte

bereits im Beschlagkonfigurator ent-
halten. ,,Aus meiner Sicht ist ,Roto
Con Orders‘ auch deshalb ein unver-
zichtbares Werkzeug fiir alle, die
hochwertige und innovative Fenster
und Tiiren anbieten wollen.“ Nach
Integration der neuen Funktionen
leiste das Online-Tool zukiinftig ei-
nen noch grofieren Beitrag zur digita-
len Beschlagzusammenstellung.

Die Arbeit mit den zusitzlichen,
ganzlich neuen Funktionen des Be-
schlagkonfigurators wird in einem
eLearning-Modul des Roto Campus
erlautert, das ptnktlich zum ,Start-
schuss® bereitstehen soll.

Fehlervermeidung

Den generellen Nutzen des Konfi-
gurators erklart der Hersteller so: Die
Arbeit mit ,,Roto Con Orders® garan-
tiere technisch korrekte Resultate,
denn jede Konfiguration wird iiber
einen Abgleich samtlicher Parameter
auf Plausibilitit geprift. Nambhaf-
te Fensterhersteller hatten bereits
Schnittstellen programmiert, tiber die

Handler-Warenkdrben in Vorbereitung

Daten aus ,Roto
Con Orders® auto-
matisch zu Stick-
listen und Auftra-
gen im eigenen
IT-System weiter-
verarbeitet werden.
Auch Materiallis-
ten und Preise aus
dem PC des An-

fim
EEEEEE

wenders  konnen
eingebunden wer-
den. Stets entsteht
in wenigen Arbeits-
schritten eine exak-
te Stiickliste fiir eine Beschlaglosung
samt technischer Illustration. Fenster-
bauer und Hindler konnen diese in
die Datenformate PDF, Excel sowie
CAD exportieren, um sie auch in eige-
ne Angebote und Bestellungen einzu-
binden.

Planung im Team
Die Funktion ,Key-User® erlaubt

registrierten Anwendern die Hinter-
legung von Beschlagvorlagen bzw.

= .
| ——

Fiin

Der Konfigurator ermdglicht die Planung einer Beschlag-
konfiguration Uberall und jederzeit leicht und sicher fur
Bauelemente aller Offnungsarten.

Foto: Roto

-daten in einem eigenen ,Roto-Ar-
chiv’. Auf Wunsch haben mehrere
Nutzer gleichzeitig Zugriff auf den so
geschaffenen Datenpool. Sie konnen
gemeinsam an einer Planung arbei-
ten.

» Der Beschlagkonfigurator steht
Kunden von Roto kostenlos unter
https://ftt.roto-frank.com/de-de/
services/online-beschlagkonfigurator/
zur Verfiigung. Er ist fiir den mobilen
Einsatz auf Tablets und Smartphones
optimiert.
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Hitzeschild schutzt Fenster und Turen

Immer heiBere Sommer setzen auch den Beschichtungen von Bauelementen zu

Der letzte Sommer bestitigte den
Trend zu immer mehr sehr heiflen
Tagen, die auch Auswirkungen auf
Fenster und Tiiren haben, zumal,
wenn diese, wie aktuell Mode, oft
dunkel beschichtet sind. Abhilfe
will Adler mit einem Anti-Heat-Zu-
satz zu seinen Lacken schaffen: Das
Additiv auf Basis einer Weltraum-
technologie senkt die Oberflichen-
temperatur des Bauteils laut Her-
steller um rund 25°C und schiitzt
so Material und Beschichtung vor
Hitzeschdden.

Die allsommerlichen Temperatur-
rekorde stellen in der Baubranche ti-
tige Unternehmen vor grofie Heraus-
forderungen: Die Hitze setzt vielen
verwendeten Materialien zu, vor al-
lem bei dunklen Farbtonen. Die bei

Bereits bei dunkelroten Farbténen ist
ein zusatzlicher Hitzeschutz sinnvoll.
Foto: Adler

Architekten und Planern derzeit
beliebten Schwarz- und Dunkel-
grauschattierungen heizen sich unter
der sommerlichen Sonneneinstrah-
lung besonders stark auf. Das
schmerzt beim Anfassen, aber noch
viel mehr, was die Haltbarkeit betrifft
- gerade bei Fenstern und Tiiren:
»otarke Hitzeeinwirkung verkiirzt die
Lebensdauer der Beschichtung. Bei
Holzelementen kann es zu unange-
nehmen Harzausfluss kommen. Und
Kunststoft verformt sich sogar®,
schildert Rainer Troppmair, Leiter
der Adler-Entwicklungsabteilung fiir
Bautenlacke. Deshalb setzt der Gster-
reichische Hersteller von Lacken, Far-
ben und Holzschutz schon seit Jahren
auf Weltraumtechnologie: Den Be-
schichtungen kann auf Wunsch ein
spezieller Anti-Heat-Zusatz beigege-
ben werden, der die Oberflachentem-
peratur niedriger hilt und so Be-
schichtung und Material zuverldssig
schiitzt.

Warmestrahlung prallt ab

Die Anti-Heat-Ausriistung enthalt
infrarotreflektierende Partikel. ,,Diese
Pigmente lassen die Warmestrahlung
regelrecht abprallen, die Oberflache
erhitzt sich dadurch um etwa 25°C
weniger®, erklirt Troppmair. Das
macht naturlich besonders bei ,,Hit-
zefingern® wie Anthrazit oder Dun-
kelgrau Sinn. Aber auch rétliche,
braune oder sogar griine und blaue
Farbtone profitieren vom zusitzli-
chen Hitzeschutz. Interessant sei die
innovative Entwicklung vor allem fiir
Fenster und Tiren, deren Rahmen
bzw. Flachen durchaus auch Hitze ins
Haus weiterleiten. Bei dunklen be-
schichteten Holzfassaden wire eine
Anwendung der Anti-Heat-Techno-
logie zwar moglich, aber sehr aufwén-

Versuch bei prallem Sonnenschein auf dem Dach des Herstellers in Schwaz:
Durch die Ausristung mit dem Anti-Heat-Zusatz weist die Musterfldche eine

deutlich niedrigere Oberflachentemperatur auf.

Foto: Adler

In den Wenger-Hallen werden die mehr als 6500 Fenster-
elemente mit ,,Aquawood Covatop XT" samt Anti-Heat-Zu-
satz in einem schlammgrauen Farbton lackiert.

Foto: Wenger Fenster AG

dig und aufgrund der grofien Fliachen
teuer. Dariiber hinaus stehen Holzfas-
saden meist nicht direkt mit der tra-
genden Hausstruktur in Verbindung
und geben dementsprechend keine
oder wenig Hitze nach innen ab.

Geringere Belastung,
héhere Lebensdauer

Besonders fiir Kunststoff-Fenster
empfiehlt Adler hingegen dringend
eine Lackierung mit der hochwerti-
gen Beschichtung ,,Polycolor 2K SQ
samt Anti-Heat-Ausriistung, um der
gefiirchteten ~ Verformung  vorzu-
beugen. Aber auch die Spitzenpro-
dukte fiir die deckende Holzfenster-
lackierung, ,Aquawood Covapro®
und ,,Aquawood Covatop XT“, lassen
sich selbstverstindlich mit dem
Hitzeschutz ausriisten, ebenso wie
die Haustiirbeschichtung ,,Aquawood
Protor®. ,Jedes Grad weniger bedeu-
tet eine viel geringere thermomecha-
nische Belastung fiir die im Lack ent-
haltenen Bindemittel und damit auch
eine viel langere Lebensdauer der Be-
schichtung®, verrit Troppmair. Das
Holz kommt auflerdem nicht ins
»Schwitzen® - storender Harzausfluss
wird vermieden.

Dunkle Téne, helle Freude

Deshalb setzt zum Beispiel auch
die Tischlerei Holtkamp in Borchen,
Deutschland, regelmiflig auf den An-
ti-Heat-Zusatz von Adler: ,,Wir emp-
fehlen unseren Kunden von Anfang
an eine Beschichtung mit Anti-Heat-
Funktion, wenn sie sich dunklere

Anspriiche an Holzfenster steigen

Remmers entwickelt neuen Lack, der Fenster besser vor Wind und Wetter schitzt

Die neue Zwischen- und Schlussbe-
schichtung ,,Induline LW-742 X-cli-
mate“ von Remmers soll dem Holz-
fenster dem bestmdglichen Schutz
bieten.

Das Klima verdndert sich und so-
mit auch das Wetter, dem Gebiude
alltaglich ausgesetzt sind. Was in der
Vergangenheit extrem war, ist in Zu-
kunft woméglich bereits normal. Me-

teorologen sagen voraus, dass wir uns
zukiinftig zunehmend mit extremen
Hitze- und Kaltewellen sowie mit
sintflutartigen Regen-, Schnee- und
Hagelfillen auseinandersetzen miis-
sen. Die moderne Architektur, welche
gepragt ist durch einen minimalisti-
schen Look der Gebdude, verzichtet
oft auf einen Dachiiberstand, der die
Fassade und die Bauelemente des
Hauses vor den Witterungseinfliissen
schiitzt.

Getreu dem Motto ,Remmers
schiitzt Werte am Bau“ hat sich der
Hersteller aus Loningen mit diesem
Thema auseinandergesetzt, um eine
Beschichtung zu entwickeln die in je-
dem Klima zuhause ist. Das Ergebnis
dieser Arbeit sei das Produkt ,,Induli-
ne LW-742 X-climate®. Dieses zeich-
ne sich durch eine temperaturunab-
hingige, dauerelastische und somit
duflerst wetterbestindige Beschich-
tung aus, welche den klimatischen

Farbtone  wiin-
schen®, Dberichtet
Hubert Holtkamp
von dem auf die
Fenster- und Ti-
renherstellung
spezialisierten Be-
trieb in Nord-
rhein-Westfalen.
»Das ist zwar ein
bisschen teurer,
aber das ist es
wert®, ist der
Handwerksprofi
tiberzeugt. Vor al-
lem auf Larche
bewahre sich die
Speziallackierung,
sogar schon bei
dunkelroten To6-
nen. Bei Anthra-
zit- und Schwarz-
grau sei sie fiir
Holtkamp  quasi
ein Muss.

Und nicht nur
fur ihn: Auch bei
einem grofien
Projekt in der Schweiz war eine Anti-
Heat-Lackierung mit Adler jiingst
unverzichtbar: Fir die energetische
Sanierung der Siedlung Telli in Aarau
erhielt die Wenger Fenster AG den
Auftrag fiir die Fertigung von mehr
als 6500 Holzfensterelementen in ei-
nem eleganten schlammgrauen Farb-
ton. Nach Riicksprache mit dem Au-
Bendienstmitarbeiter des Osterrei-
chischen Lackherstellers, Jiirg Nieb-
ecker, entschied sich Wenger-Be-
triebsleiter Michael Allenbach fiir ei-
ne Beschichtung mit ,,Aquawood Co-

X-climate” soll jedem Wetter trotzen
kénnen.

Herausforderungen von heute als
auch von morgen gerecht werde.

Fur die Sanierung der Siedlung Telli in Aarau setzt die
Wenger Fenster AG auf Holzfenster mit Anti-Heat-Be-
schichtung.

Foto: Wenger Fenster AG

Auch die norddeutsche Tischlerei Holtkamp setzt bei dunk-
len Fenster- und Hausturbeschichtungen auf die Anti-Heat-
Technologie von Adler.

Foto: Tischlerei Holtkamp

vatop XT“ im Farbton NCS S 6502-Y
mit Anti-Heat-Zusatz. Im letzten
Sommer wurden die ersten Fenster
eingebaut und haben sich bestens be-
wahrt, derzeit lauft die Produktion
fur die zweite Etappe des Vorzeige-
Sanierungsprojekts auf Hochtouren.
Denn dank der Anti-Heat-Technolo-
gie bleiben Fenster und Haustiiren
auch im heiflesten Sonnenschein
strahlend schon, so werben die
Schwazer.

Adler-Werk Lackfabrik,

6130 Schwaz (Osterreich)

Hochelastisch: Die maximale ReiBdeh-

nung der Fensterbeschichtung liegt
bei Uber 200 %. Bilder: Remmers

Hersteller: Remmers GmbH,
49624 Loningen
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Ein warmes, gemiitliches Gefiihl
und trotzdem die Nihe zur Natur,
zum Wetter und zu den Jahreszei-
ten erleben - das bietet ein Wohn-
wintergarten fiir seine Nutzer.
Doch nicht jeder Glasraum ist ein
Wohnwintergarten. Dennis Schnei-
der, Geschiftsfithrer der Sunflex
Aluminiumsysteme GmbH und
Experte fiir Glas-Schiebe-Systeme,
gibt in einem kleinen Guide wichti-
ge Tipps fiir alle, die mit dem Ge-
danken spielen, mehr Glas am Haus
einzusetzen.

Dennis Schneider erklart: ,,Die ers-
te wichtige Entscheidung, die man
treffen muss, ist: Mochte ich einen
Wetterschutz oder einen Wohnwin-
tergarten? Ganzglas-Schiebesysteme
wie unser ’SF20° bestechen durch
vollkommene Transparenz, weil die
einzelnen  Schiebeelemente keine
Rahmen benétigen, jedoch ist ohne
Rahmen nur ein ungedimmter Raum
moglich, sodass hier kein offener An-
schluss an beispielsweise ein Wohn-
zimmer oder eine Kiiche moglich ist.
Wer das wiinscht oder einen Glas-
raum auflen ans Haus anbauen
mochte, der aber genauso wie die
Wohnriume beheizt werden kann,
muss eine Losung mit wiarmeddm-
mendem Zwei- oder Dreischeiben-
aufbau wihlen. Nach der Energie-
sparverordnung von 2014 ist dabei in
der Regel ein Warmedurchgangsko-
effizient mit dem U,-Wert unter
1,3 W/m’K vorgeschrieben. Je nach
Glas-Rahmenanteil erreichen Sun-
flex-Systeme wie das ,SF75° oder das
holzverkleidete ,SF 75¢* hier sogar U-
Werte bis 0,85 W/m?K.“

Feststehend oder flexibel

Ein weiterer Aspekt, der gut be-
dacht werden sollte, ist der Punkt, in-
wieweit die Winde des Wohnwinter-
gartens auch flexibel sein sollen. ,,Ins-
besondere bei Varianten, die an die
Auflenfassade anschlieflen, bietet sich
die Moglichkeit an, in warmen Som-
mermonaten aus dem Wintergarten
eine tiberdachte Terrasse zu machen,
wenn die Wiande flexibel zu verschie-
ben und wegzuklappen sind“, so
Schneider. Aber auch Wintergirten
mit direktem Ubergang zu anderen
Wohnbereichen erhielten mit der
Maéglichkeit, Uberginge zwischen In-
nen und Auflen zu schaffen, ein be-
sonderes Flair. Fliugelaufteilungen,
Schieberichtungen und Designs kon-
nen dabei sehr individuell angepasst
werden und Griffe und Schlosser er-
moglichen, Elemente wie eine ganz
normale Tiir zu nutzen. Trotz der
Flexibilitit verfiigen beispielsweise

Mehr Glas am Haus

Vielfaltige Méglichkeiten fur die Kombination aus dem Aufenthalt im Freien und Witterungsschutz

die Falt-Systeme ,SF55“ und ,,SF75“
verdeckt liegende Pilzkopfverriege-
lungen und einbruchhemmende Be-
schlagteile sowie optionale Twin-
Lock-Verriegelungen. Sie sind damit
mit Widerstandsklasse RC2 zertifi-
ziert und zum Einsatz als Fassaden-
wand geeignet.

Leichtgdngig
oder aufwendig

Wer sich fiir einen Wintergarten
mit flexiblen Wénden entscheide,
sollte auch im Hinblick auf die Pfle-
geintensitdt schauen, welches System
sich fiir ihn besonders eigne. Hier ge-
be es einige Details, deren Qualitéit
fir Langlebigkeit und Wartung eine
grofle Rolle spiele. ,Vor allem Kom-
ponenten wie Schienenaufbau, Lauf-
rollen und -wagen, Scharniere oder
Gummidichtungen, sprich die Ele-
mente, die viel Bewegung unterliegen
und zu Verschleifiteilen zahlen, ma-
chen bei schlechter Qualitat oder
Verarbeitung mit der Zeit oft Arger.
Damit sie nicht anfangen zu haken,
das Bewegen nicht immer schwerfil-
liger wird, kleine Teile keinen Rost
ansetzen oder die Sduberung der
Laufschienen nicht viel Zeit in An-
spruch nimmt, rate ich dazu, eben
diese Punkte vor dem Kauf sehr ge-
nau zu prifen und dem Anbieter
diesbeziiglich auf den Zahn zu fiih-
len®, so der Experte.

Alternative
Terrassenliberdachung

Nicht jeder mochte einen Rund-
umschutz, vielen reicht auch eine
Terrasseniiberdachung, um auch bei
schlechterem Wetter die Terasse nut-
zen zu konnen. ,,Bei der grofien Viel-
falt an Terrassentiberdachungen ist
fur fast jeden Garten und jeden
Wunsch ein Konstrukt verfiigbar®,
erklirt Schneider. ,,Allerdings gibt es
einige Aspekte, die es bei der Wahl
und vor der Anschaffung zu beden-
ken gilt.“ So stelle sich zunichst die
Frage, ob ein solches Dach tiberhaupt
in den Garten beziehungsweise zur
Terrasse passt. ,Hat der Garten keine
geeignete Grofle, kann es tatsichlich
vorkommen, dass der Anbau eines
Terrassendachs nicht méglich ist. So
muss zum Beispiel in den meisten
Bundeslandern ein Mindestabstand
zum benachbarten Grundstiick ein-
gehalten werden®, erldutert Schnei-
der.

Da ein Terrassendachbau zu einer
baulichen Veridnderung eines Grund-
stiicks gehort, ist je nach Dachgrofie
und -position in vielen Fallen eine
Genehmigung nétig. Dabei miissen
nicht nur die Vorschriften der Bun-
deslinder eingehalten werden, son-

Eine Uberdachung erweitert die Nutzungsméglichkeiten von Terrassen.

e e

Ein Wohnwintergarten erweitert den Wohnraum, vielen reicht aber auch eine einfachere Variante.

dern etwa auch kommunale Bebau-
ungspldne fiir Wohngebiete.

»Beim Bau eines Terrassendachs
missen zahlreiche Faktoren in die
Planung einbezogen werden, wie et-
wa die regionstypische Wind-,
Schnee- und Regenlast, Gefille auf
dem Grundstiick, vorhandenes oder
benétigtes Fundament sowie der Zu-
stand von Fassade und Grundmauer*,
so Schneider. ,,Fachexperten konnen
hier bestens unterstiitzen — auch beim
Einholen nétiger Genehmigungen.®

Zahlreiche Dachvarianten ermogli-
chen verschiedenste Nutzungsweisen
fur eine Terrasse. Wer einen Regen-
oder Sonnenschutz suche, bendtige in
der Regel nur eine Uberdachung. Soll
der Nutzungszeitraum auch den
Frithling und Herbst miteinschlief3en,
lohne sich die Installation von Glas-
schiebewdnden, die die Terrasse in
einen Sommergarten verwandeln.
»Terrassendicher wie unser bewihr-
tes ,SF 152° oder auch unser neues ku-
bisches Dach ,SF300° lassen sich bes-

Fotos: Sunflex

tens mit leichtgédngigen Schiebe-
Dreh-Systemen wie dem ,SF25° kom-
binieren und schiitzen den Terrassen-
bereich vor plétzlich autkommendem
Wind oder kiithleren Temperaturen®,
meint Schneider. Zusitzliche Ausstat-
tungselemente wie LED-Beleuchtung,
Heizstrahler oder Lautsprecher ver-
wandeln die Terrasse in einen gemiit-
lichen Wohnraum im Garten.

Hersteller: Sunflex

Aluminiumsysteme GmbH,

57482 Wenden

S

Wir sind ein
klimaneutrales
Unternehmen.

Nachhaltige Argumente fir
lhr Verkaufsgesprach:

55 Prozent durch Reduktion,

45 Prozent per Ausgleich durch
zertifizierte Klimaschutzprojekte
in Stidamerika.

Erfahren Sie mehr:
sales24.mosel-tueren.de
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Wohngesunder Holzschutz im Innenbereich

Innerhalb eines Tages zu hochwertigen Oberflachen

Die Osmo Holz und Color GmbH &
Co. KG hilt ein umfangreiches
Produktsortiment bereit, bei dem
Wirksamkeit und Wohngesundheit
sowie eine wirtschaftliche und effi-
ziente Verarbeitung im Fokus ste-
hen. Mit dem auf natiirlichen Olen
und Wachsen basierenden Spritz-
Wachs hat das Warendorfer Unter-
nehmen ein Produkt im Angebot,
das all diese Aspekte in sich vereint
und pflegeleichte, robuste und at-
traktive Oberflachen kreiert.

Holz gehort im Innenraum dank
seiner unverwechselbaren Optik, an-
genehmen Haptik und seinen natirli-
chen Eigenschaften zu den beliebtes-
ten Einrichtungswerkstoffen. Um
diese Vorteile langfristig zu erhalten,
ist eine wirkungsvolle Oberfldchenbe-
handlung unerldsslich. Der speziell
fir den Profi-Anwender entwickelte
offenporige Ol-Wachs-Anstrich von
Osmo eignet sich fiir simtliche Hol-
zer im Innenbereich, die eine dauer-
hafte, pflegeleichte und strapazierfi-
hige Oberfliche benétigen. Dazu ge-
horen Treppen, Tischplatten und Kii-
chenarbeitsplatten, aber auch Mdobel
und Spielzeug. Zudem ist er pradesti-
niert fiir die Verwendung in Feucht-
rdumen wie etwa der Kiiche oder
dem Bad. ,Osmo Spritz-Wachs*
ist wasserabweisend, schmutzunemp-
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Die Verarbeitung des Osmo Spritz-Wachs erfolgt per Becherpistole, Airless/Air-
mix oder HVLP. Neben zehn Grundfarbténen lassen sich — in Kombination mit
Osmo Ol-Beize — auch individuellere Farbergebnisse erzielen.

findlich und sorgt fiir eine griffsym-
pathische sowie atmungsaktive Ober-
flache.

Die Anwendung gelingt ebenso
schnell wie effektiv: Mit zwei Appli-
kationen an nur einem Tag lassen
sich fertig endbehandelte Oberfld-
chen mit Langzeitschutz realisieren.
Dazwischen sollten lediglich sechs bis
acht Stunden liegen. Das Produkt
wird mittels Becherpistole, Airless/
Airmix oder HVLP aufgetragen und
anschliefend bei guter Beliftung
trocknen gelassen.

Insgesamt stehen zehn unter-
schiedliche Farbtone zur Auswahl -

von Natural halbmatt bis Farblos
glinzend, von Weif3 transparent bis
Schwarz deckend matt. Fiir eine noch
individuellere Farbgestaltung bietet
sich die Kombination aus Spritz-
Wachs und ,,Osmo Ol-Beize“ an. Das
funktioniert auf zwei unterschiedli-
che Arten. Bei Variante eins wird zu-
nichst die Ol-Beize mit einem Pinsel
auf die Oberfldche aufgetragen und
eingepaddet. Nach der Trocknung
folgt dann der Spritz-Wachs.

Bei der zweiten Variante mischt
man dem Spritz-Wachs bis zu 30%
Ol-Beize bei und appliziert es dann
auf die Oberflache. Das Finish erfolgt

Treppen-Podest als Stauraum

Gelander aus durchgangigen Holzplatten

Drei Stufen, dann kommt schon ein
Zwischenabsatz: Zum Verschnau-
fen ist das Podest des Modells
»Octa“ von Treppenmeister aller-
dings weniger gedacht. Vielmehr ist
der Zwischenabsatz eine Moglich-
keit, auf dem Weg in die obere Eta-
ge eine Vierteldrehung zu vollfiih-
ren, ohne dafiir eine gewendelte
Treppe zu bendétigen. Stattdessen
geht es auf parallel verlaufenden
Stufen geradlinig nach oben. Zu-
dem dient das Podest als Stauraum.

»Das Besondere an ,Octa‘ ist das
Geldnder, das durchgehend aus Holz-
platten besteht®, sagt Thomas Ko-
cher, Geschiftsfithrer der Treppen-
meister-Partnergemeinschaft. Diese
flichige Begrenzung verleiht dem
Modell eine ruhige Optik. Gleichzei-
tig tbernimmt das Gelander die
Funktion der Wange, an der die Stu-
fen befestigt sind. Statisch kommt

Das Podest dient auch als Stauraum. Es
verfugt Gber Schubkasten, die sich ein-
fach herausziehen lassen.

Das Besondere an , Octa” ist das durchgehend aus Holzplatten bestehende Ge-
lander. Diesem kommt statisch eine tragende Rolle zu. Es Gbernimmt die Funkti-

on der Wange, an der die Stufen befestigt sind.

diesem Geldnder eine tragende Funk-
tion zu.

»Octa® ist nach dem Treppenmeis-
ter-System ,, Wangentreppe® konstru-
iert. Ein besonderes Feature bildet
das Podest, das auch als Stauraum
dient. Es verfiigt iber Schubkisten,
die sich einfach herausziehen lassen.
Dort finden viele Dinge ihren Platz,
die nicht tdglich gebraucht werden,
aber bei Bedarf unkompliziert zur
Hand sein sollten.

Sind Wand und Geldnder farblich
angeglichen, ldsst das den Treppen-
aufgang dezent in den Hintergrund
treten. Farbig kann ,Octa® jedoch
auch besondere Akzente im Raum
setzen. Wenn die obere Etage iiber
ein Briistungsgelander verfiigt, bietet

Fotos: Treppenmeister

es sich an, beides farblich aufeinander
abzustimmen.

»,Octa“ besteht durch und durch
aus Holz. Anders als sonst finden sich
selbst am Geldnder keine Elemente
aus Stein, Stahl, Glas oder Beton. Wie
alle Modelle von Treppenmeister hat
die Treppenkonstruktion eine euro-
péische Zulassung bzw. europdische
Technische Bewertung und tragt so-
mit das CE-Zeichen. Auch zum 6ko-
logischen Fuflabdruck von ,Octa®
gibt Treppenmeister Einblick: Ein
vom TUV Nord zertifizierter Konfi-
gurator zeigt, wie nachhaltig alle
Treppen der Partnergemeinschaft sind.

Hersteller:

Treppenmeister GmbH,

71131 Jettingen

Osmos offenporiges Spritz-Wachs eignet sich fir séamtliche Holzer im Innenbe-
reich, die eine dauerhafte, pflegeleichte und strapazierfahige Oberflache beno-
tigen. Dabei ist es wasserabweisend, schmutzunempfindlich und sorgt fur eine

attraktive Oberflache.

anschliefend mit einem farblosen
Spritz-Wachs. Auf diese Weise ent-
stehen optisch und haptisch iiberzeu-
gende und gleichsam wohngesunde
Holzoberflachen, die nicht reiflen,

Fotos: Osmo

blattern oder schuppen und wider-
standsfihig sind gegen Wein, Bier,
Cola und andere Getranke.
Anbieter: Osmo Holz und Color
GmbH & Co. KG, 48231 Warendorf

Versorgungsproblemen
innovativ begegnen

Eichenoptik mit Massivholzkern

Ob Holz, Stahl oder Aluminium -
viele Rohstoffe sind knapp. Die Fol-
ge: Bauvorhaben ziehen sich in die
Linge oder miissen ganz verscho-
ben werden. Auch im Treppenbau
kann sich der Rohstoff-Engpass be-
merkbar machen. Da sollen Alter-
nativen helfen.

Wird eine Massivholztreppe einge-
plant, kostet das Wunschholz eventu-
ell mehr oder ist gerade nicht liefer-
bar. Eine Alternative ist das patentier-
te Stufenmaterial ,Longlife“ von
Kenngott. Die Trittstufen fiir Innen-
treppen bestehen aus einem tragen-
den, plattenformigen Stufenkern aus
Massivholzmaterial. Die Oberseite
(Trittfliche) und Unterseite sind mit
einer Deckplattenschicht versehen,
die aus schwind- und quellfreiem
Material besteht. Die besondere Aus-
gestaltung der Stufenvorderkante hat
sich in der langjdhrigen Praxis be-
wihrt. ,Longlife“ bietet laut Herstel-
ler eine hohe Abriebfestigkeit und ei-
ne damit verbundene lange Wertbe-
stindigkeit. Das Stufenmaterial fir
die freitragende Treppe bietet Kenn-

Die Stufen - hier aus Wildeiche - mit
strukturierter, rutschhemmender Ober-
flache verringern das Sturzrisiko.

Das Stufenmaterial - hier in der Aus-
fuhrung Lofteiche - ist stabil und

wertbestdndig. Fotos: HLC/Kenngott
gott auch Eiche an - in vier verschie-
denen Varianten, die den derzeit sehr
beliebten Eichenlook verleihen. Da
die Stufen eine strukturierte, nach der
Rutschsicherheitsklasse R9 zertifizier-
te Oberfliche aufweisen, ist das
Sturzrisiko deutlich reduziert — sogar
wenn man barfufl oder ,strimpfig*
unterwegs ist. Das Stufenmaterial er-
laubt somit ein sicheres Auf und Ab.
Es ist sowohl in 65 mm Stirke als
auch in einer schlanken 39-mm-Vari-
ante erhiltlich. Letztere eignet sich
optimal fir den Stufentausch bei
Zweiholm-, Harfen- oder Metallwan-
gentreppen.

Ob Neubau oder Renovierung: Fiir
sehr guten Service vor Ort sorgen
bundesweit mehr als 80 gut geschulte
Partnerbetriebe von Kenngott.

Hersteller: Kenngott-Treppen,

74889 Sinsheim
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Mayrose und Hagebau feiern 50 Jahre Zusammenarbeit

Investitionen in kontinuierliches Wachstum — in diesem Jahr kénnte 100-Mio.-Euro-Umsatzmarke geknackt werden

Die Anton Mayrose GmbH & Co.
KG ist bereits seit einem halben
Jahrhundert Hagebau-Gesellschaf-
ter. Zu diesem auflergewdhnlichen
Jubilium gratulierte Hartmut Gold-
boom, Direktor Gesellschafterent-
wicklung der Hagebau, personlich
am Firmensitz in Meppen. Die
Mayrose-Gruppe hat heute 300 Mit-
arbeiter und 18 Azubis an sieben
Standorten. Der Absatz verteilt sich
auf etwa 80% Profi- und Gewerbe-
kunden (einschliellich Hallenbau)
und 20 % Endkunden.

»Mayrose ist ein Unternehmen, das
nicht nur die Leistungen der Koope-
ration nutzt, sondern sich auch aktiv
in die Gremien der Hagebau ein-
bringt®, lobte Goldboom und dankte
Andreas Augenthaler, geschaftsfiih-
render Gesellschafter der Mayrose-
Gruppe, fiir dessen langjahriges En-
gagement im Hagebau-Aufsichtsrat
und im Beirat der Allianz Contract
Company (CC). ,,Kooperation ist kei-
ne Einbahnstrafle“, so Goldboom. ,,Je
mehr sich die Gesellschafter einbrin-
gen, umso besser konnen wir unsere
Leistungen an die Bediirfnisse der
Hiéndler anpassen.“ Goldboom stellte
auch das ,einzigartige Unterneh-
menskonzept® der Gruppe heraus,
die neben dem Baustoffhandel auch
im Hallenbau titig ist sowie ein eige-
nes Projektgeschaft betreibt.

Die Gruppe wunterhdlt sieben
Standorte mit Schwerpunkt im Ems-
land. Der Baustoffhandel, der die

Hartmut Goldboom, Direktor Gesellschafterentwicklung der Hagebau (rechts),
Ubergibt den Mayrose-Geschéaftsfiihrern Andreas Augenthaler (links) und Wolf-
gang Zink (Mitte) ein Geschenk zum 50-jdhrigen Jubildum der Zusammenarbeit.

Das Bild zeigt Mayrose-Standorte von friher und heute.

ganze Bandbreite des Hoch- und
Tietbaus sowie den Innenausbau ab-
deckt, erwirtschaftet den Grofiteil des
Umsatzes. Zwei Hagebaumirkte und
eine ,,Werkers Welt“, die im kom-
menden Jahr in ,Hagebau kompakt®
umfirmiert wird, wenden sich an den
Privatkunden.

In den vergangenen sechs Jahren
hat Mayrose stark expandiert und
konnte den Umsatz deutlich steigern,
sodass die Gruppe im laufenden
Jahr die 100-Mio.-Euro-Umsatzmar-
ke knacken will. Zu diesem Erfolg
tragt auch der Hallenbau bei, der mit
einem eigenen Handwerkerstamm -
erganzt durch Subunternehmen - ar-
beitet. ,,So konnen wir unseren Kun-
den neben dem Material immer auch

Foto: Mayrose

die Montage anbieten®, erklart der
geschiftsfithrende Gesellschafter die
Synergieeffekte mit dem Baustofthan-
del. Diese ergeben sich auch durch
das Projektgeschift. Dabei werden
komplette Grundstiicke mit gewerbli-
chen Gebiuden iiberplant und bebaut
- von Geschifts- und Biiroobjekten
bis hin zu Lebensmittel- und Droge-
riemarkten.

Seit einigen Jahren ist auch der
Wohnungsbau im Portfolio. Die Pro-
jektierung lauft zwar tiber eine recht-
lich eigenstidndige Firma, ist personell
jedoch mit Mayrose vernetzt. So ist
sichergestellt, dass die Materialien fiir
die Projekte vom eigenen Baustoff-
handel geliefert werden. Bei einem
aktuellen Projekt in Emsbiiren ergab

sich sogar die Gelegenheit, einen neu-
en ,Hagebau kompakt“-Standort zu
errichten. Die Eréffnung soll im
néchsten Jahr gefeiert werden.

»Ich kenne kein anderes Unterneh-
men, das so aufgestellt ist wie wir®,
stellt Augenthaler den USP von May-
rose heraus. Zum starken Wachstum
der vergangenen Jahre hitten neben
der guten Marktentwicklung auch
weitere Mafinahmen beigetragen.
»Wir haben eine neue Kundenbe-
arbeitung eingefiihrt, uns verstirkt
spezialisiert, die Hagebau-Eigenmar-
ken aufgenommen und sind so preis-
lich attraktiver geworden®, erldutert
der geschiftsfithrende Gesellschafter.
Weiterer Pluspunkte von Mayrose sei
die Logistik, die nun auch Hochkran-
leistungen beinhalte.

Augenthaler ist sich bewusst, dass
auch die Hagebau ihren Beitrag zum
Erfolg von Mayrose geleistet hat.
»WIir sind in den letzten 50 Jahren ge-
meinsam gewachsen und haben uns
weiterentwickelt, so der geschifts-
fihrende Gesellschafter. ,Als wir
1996 den ersten Hagebaumarkt eroft-
net haben, waren wir der 250. Stand-
ort in Deutschland, heute sind es
tiber 330.“ Frither habe sich die Zu-
sammenarbeit mit der Kooperation
auf den Einkauf beschrinkt und sei
eher ,hemdsdrmelig® gewesen, heute
biete die Hagebau eine Vielzahl von
professionellen Leistungen und Syste-
men. ,Das kann ein Einzelunterneh-
men gar nicht mehr abbilden®, ist
sich Augenthaler sicher.

Er schatzt etwa den Versicherungs-
dienst der Kooperation, der bereits

einmal bei der Regulierung eines be-
deutenden Vertrauensschadens im
Unternehmen geholfen habe. Eben-
so hebt er die Systematisierung im
Einzelhandel mit seinen wertvollen
Bausteinen hervor. Auch die Unter-
stiitzung der Standortplanung nimmt
Augenthaler gerne in Anspruch.
Denn aktuell plant Mayrose nicht nur
den neuen Standort in Emsbiiren,
auch in Lingen (Ems) geht es vor-
wirts: Der Baustofthandel zieht An-
fang 2023 in ein Domizil mit neuer,
moderner Halle um. Am Hauptsitz
Meppen stehen die Zeichen ebenfalls
auf Wachstum. ,,Wir sind gerade da-
bei, ein Grundstiick zu kaufen, das
wir mit einem Kombistandort bebau-
en®, verrdit Augenthaler. Bis dieses
Projekt fertig sei, werde es aber noch
einige Jahre dauern.

Sind die Neubauprojekte ange-
sichts der sich veraindernden Marktsi-
tuation, die von Ukrainekrieg, Inflati-
on, Zinsensteigerungen und zuneh-
mender Zuriickhaltung privater Bau-
herren geprigt ist, nicht gewagt? Der
Mayrose-Geschaftsfithrer zeigt sich
optimistisch: ,,Es wird vielleicht einen
Einbruch geben, aber danach wird es
auch wieder weitergehen. In die ei-
genen Standorte zu investieren, heifle
auflerdem nicht, teurer zu werden,
betont er. ,Wir wollen unsere Effi-
zienz steigern und unsere Abldufe
verbessern.” Dabei setzt der 55-Jahri-
ge auch weiter auf die Kooperation
Hagebau. So soll zum Beispiel der
Baustoffhandel ab kommendem Jahr
unter der neuen Dachmarke ,Hage-
bau profi“ firmieren.

premiumkante-pruem.de
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Hektik im Hotelbetrieb -

Stoliegal

Check-in, Check-out: Gaste mit Gepackstiicken
kommen und gehen. Die Servicekrafte sind

immer im Einsatz: Zimmer- und Zwischentiiren
im Hotel sind wirklich standig in Betrieb.
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Erhohte Feuchtebestandigkeit

Verringerte Verletzungsgefahr
Reinigungsfreundlich

Verbesserte Langlebigkeit

Erhohte StoBfestigkeit (2mm Dickkante)

Hochwertige Optik durch filigrane Rundkante
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Taren die zu mir passen
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Neue Lichttechnik bietet hohes Stromsparpotenzial

Chance fur mehr Energieeffizienz: Verkauf und Einbau von Leuchtstoffrohren ab September 2023 verboten

Die EU-Verordnung ,,Okodesign-
Anforderungen an Lichtquellen®
untersagt den Verkauf und Einbau
von Leuchtstoffrohren ab Septem-
ber 2023. Doch in diesem Verbot
liegt eine grofle Chance: Steigende
Energiepreise und staatliche Forde-
rungen machen eine Investition in
neues und umweltfreundlich er-
zeugtes Licht lohnenswerter denn
je. Die Betreiber von Industrie- und
Logistikhallen, aber auch von Ver-
kaufsriumen sollten die notwendi-
gen Umriistungen auf umwelt-
freundliche Losungen deshalb mog-
lichst rasch angehen.

Gut beraten ist, wer sich fiir anste-
hende Sanierungen im Beleuchtungs-
bereich einen erfahrenen Projektpart-
ner dazu holt, beispielsweise Regio-
lux. Gerade in Sachen Industrie und
Logistik habe man sich hohe Kompe-
tenz erworben, so der Leuchtenspe-
zialist aus dem bayerischen Konigs-
berg. Tatsachlich sei - je nach Anla-
genaufbau - ein individuelles Vorge-
hen fiir eine erfolgreiche Sanierung
unverzichtbar, Losungen ,von der
Stange® erzielten oftmals die mogli-
che Energieeffizienz nicht. Entschei-
dend ist vielmehr die Planungskom-
petenz und das Erfahrungswissen ei-
nes Spezialisten wie Regiolux. So er-
fullt die Sanierung mit den LED-
Leuchten des bayerischen Herstellers
alle wesentlichen Voraussetzungen
fur eine energieeffiziente Beleuch-

tungssanierung, fir die Investoren
Zuschiisse durch die BMU-Forde-
rung nutzen kénnen. Die Vorteile lie-
gen auf der Hand: Die Sanierung er-
folgt schnell und einfach, bei Qualitit
und Licht miissen keine Kompromis-
se gemacht, Einsparpotenziale und
Fordermoglichkeiten konnen genutzt
werden, Komfort und Effizienz stei-
gen signifikant und sind durchweg
zukunftssicher. Ob dabei lediglich ein
Leuchtenwechsel 1:1 vorgenommen
werden soll, ein Austausch mit Licht-
planung sinnvoller ist oder passge-
naue Beleuchtungslosungen geplant
sind - Regiolux unterstiitze alle Vor-
haben mit entsprechenden Produktli-
nien, Konzepten und Vorschlagen fir
Fordermoglichkeiten. Ein weiterer
Vorteil: Der Hersteller kann die eige-
nen Leuchten mit Lichtstrémen und
Abmessungen auf die jeweiligen Be-
diirfnisse anpassen.

Mit ,SDT“ hat Regiolux ein
Schnellmontagesysteme fiir Montage-
und Logistikhallen und viele weitere
Anwendungen im Sortiment. Zu-
gleich bietet das Lichtbandsystem
beste Voraussetzungen, um die Vor-
teile einer digitalen Beleuchtung fiir
alle Anforderungen in Industrie und
Logistik zu erschlieflen. Fiir die Sa-
nierung eignet sie sich vor allem fiir
vorhandene ,,SDT“-Tragschienen un-
ter Beibehaltung aller Priifzeichen.
Das Klick-System erlaubt beim Aus-
wechseln eine schnelle werkzeuglose
Montage. Die Geritetrager sind im
Lichtband zudem fix oder variabel
positionierbar.
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Das SRT-Baukastensystem lasst sich flexibel auf individuelle
Anforderungen abstimmen - ideal fir die Sanierung.
Bild: Regiolux/ Helmut Reisinger

Eine zu 100% variable Positionie-
rung ist sogar bei der System-Schutz-
art IP54 méglich - ein Vorteil vor al-
lem in Fertigungshallen und Garten-
centern. Insgesamt sind mit dem
Lichtbandsystem mafigeschneiderte
Lichtlésungen moglich. So lassen sich
etwa verschiedene Langen exakt auf
ein kundenspezifisches Anforde-
rungsprofil abstimmen.

In Sachen Lichttechnik und Lu-
menpakete erfiillt das ,,SDT“-Schnell-
montage-Lichtband die gesamte Band-
breite der Anforderungen an ein leis-
tungsfihiges Schienensystem. Fiir die
Losung derart komplexer Auf-
gaben hat Regiolux die elfpolige Ver-
drahtung fiir Vernetzung und Not-
licht komplett neu entwickelt. Gegen-
iiber einer Altanlage spare das Be-
leuchtungssystem rund 56 % Energie,
die Reduktion von CO,-Emissionen
sinke im Durchschnitt um 4,16 t pro
Halle im Jahr, so der Hersteller. Je
nach Hallennutzung kénnten iiber
intelligente  Lichtmanagementsyste-
me, die direkt in das Lichtband inte-
griert werden, weitere hohe Einspa-
rungen realisiert werden. Weil hoch-
wertige LED eingesetzt wiirden, sei
diese Beleuchtungsanlage mit einer
Lebensdauer bis zu 100000 h beson-
ders zukunftssicher.

Leistungsstarke
Hallenleuchte

In Produktions- und Logistikhallen
sei die ,Cake II“ von Regiolux ideal
fiir eine 1:1-Sanierungslosung, so der
Hersteller. Der LED-Hallenstrahler
mit Schutzart IP65 bietet nicht nur
ein funktionelles Design, sondern
auch eine hohe Lichtausbeute mit bis
zu 162 Im/W und Lichtstrome wahl-
weise von 14000 oder 24000 Im. Die
direkt breitstrahlende Variante weist
einen Abstrahlwinkel von 120° auf,
die tief-/breitstrahlende Versionen
dagegen einen Winkel von 90°. Mit
der Ein-Punkt-Aufhingung sei die
Leuchte wie gemacht fiir Sanierun-
gen. Praktisches Detail: der Decken-
Anbaubiigel ist von 0 bis 40° verstell-
bar. Austauschbare Treiber und das
Gehiduse mit einem leistungsstarken
Thermomanagement garantieren laut
Hersteller eine lange LED-Lebens-
dauer von 50000h bei geringem
Lichtstromriickgang (L80) und nur
minimalen Abweichungen (B10).
Den Lichtstrom individuell einzustel-
len oder bedarfsabhingig zu steuern,
sei mit DALI-Leuchten (Digital
Adressable Lighting Interface) jeder-
zeit moglich. Die Energieeinsparung
pro Logistikhalle betrage gegeniiber
einer Altanlage 68%. Die Maoglich-
keit, die LED-Leuchten ohne Fin-
schrankungen schalten oder bei der

e

Eine gute Umrustlésung ist die ,Cake II”. Dank der Ein-
Punkt-Aufhdngung sei sie ein hervorragender 1:1-Ersatz fur
Altanlagen. Bild: Regiolux/ Studio Dagdagaz
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Das Schnellmontagesystem von Regiolux, zu Quadraten angeordnet, bildet die
Grundbeleuchtung im Baywa-Bauzentrum in GroBwallstadt. Lichtbander und ei-
ne GrofBflachenleuchte von Lichtwerk ergénzen das stimmige Gesamtkonzept

und setzen Design-Akzente.

DALI-Ausfithrung auch dimmen zu
konnen, erhohen das Einsparpotenti-
al weiter. Gerade fiir Altanlagen
(HIT/HIE/HME), sei die ,,Cake II“
ein auch preislich attraktiver Ersatz.
Speziell fiir die Sanierung von In-
dustrie- und Logistikhallen hat Re-
giolux ein eigenes Internetangebot
gestaltet. Hier lassen sich nicht nur
wichtige Informationen abrufen, son-
dern auch eine speziell zu Thema ge-
staltete PDF mit Planungsbeispielen
und Details herunterladen: www.
regiolux.de/de/sanierung-industrie.

Optimale Beleuchtung fur
den Verkaufsraum

Neben Lager- und Produktionsfla-
chen gibt es auch im Biiro- und Ver-
kaufsbereich Moglichkeiten, die Be-
leuchtung zu optimieren. Ein Beispiel
ist das Baywa-Bauzentrum in Grof3-
wallstadt (Untermain). Hier setzt
ein intelligentes Beleuchtungskonzept
das umfangreiche Sortiment fiir Pro-
fi- und Privatkunden kundenorien-
tiert und unaufdringlich in Szene.

Rund 6,5 Mio. Euro hat die Baywa
in das Bauzentrum mit insgesamt
15000 m*> Fliche investiert. Im
Hauptgebdude des Bauzentrums be-
finden sich die Verkaufsraume und
ein Profimarkt, Biiros, Sozialraume
und eine Bauelemente-Ausstellung.
»Grofiziigig, modern und leistungs-
fahig® lautete die Mafigabe fiir den
Neubau - und diese galt es auch bei
der Lichtplanung zu beriicksichtigen.
Fiir eine gleichméfig flaichige Grund-
beleuchtung sorgen Licht-Quadrate
aus dem Schnellmontagesystem von
Regiolux.

Der Geritetrager mit geeistem Dif-
fusor (SDGLK) erzielt hochste Effi-
zienz bei optimierter Entblendung.

Fotos: Frank Freihofer fir Regiolux

Kombiniert wird diese mit Akzent-
beleuchtung durch Strahler an Drei-
Phasen-Stromschienen. Die Strahler
setzen gezielte Lichtakzente und
lenken dank visueller Kontraste die
Blicke auf definierte Verkaufsberei-
che.

Der Kassenbereich ist wirkungsvoll
umrahmt und hervorgehoben von
schmalen Lichtbandern aus den
Leuchten ,Hokal® und ,Epic“ von
Lichtwerk. Die Designleuchte ,,Mica-
do“ von Lichtwerk inszeniert den
Verkaufsbereich. Scheinbar wahllos
im Reckteck-Rahmen angeordnete
LED-Lichtlinien bringen Dynamik
und Atmosphire in den Raum. Dank
offener Bauweise vermittelt die grof3-
ziigig dimensionierte Leuchte (1,2 m
x 1,2 m) eine Leichtigkeit, die sich
von anderen Grof3flichenleuchten
deutlich abhebt.

Fir alle im Baustoffmarkt instal-
lierten Leuchten wurde einheitlich
die Lichtfarbe Neutralweifl (840) ge-
wihlt. Mit ihrem Indirekt-Anteil be-
wirken sie eine leichte Deckenauthel-
lung, die die Rdume grofer und ho-
her erscheinen lasst. Effektive Licht-
techniken erzielen hohe Beleuch-
tungsstirken in den weitldufigen
Raumen und sorgen fiir normgerech-
tes, blendfreies Licht.

Ausgestattet mit hochwertigen
LEDs garantieren die Leuchten Lang-
lebigkeit, einen geringen Wartungs-
aufwand und niedrige Betriebskosten.
Schon ohne den Einsatz von Sensorik
liege die Energieeinsparung gegen-
iiber einer konventionellen Beleuch-
tung bei etwa 50 %, die sich mit Licht-
steuerung z.B. durch Bewegungsmel-
der im Lagerbereich auf etwa 70 bis
80 % steigern ldsst, so der Hersteller.

Hersteller: Regiolux GmbH,

97486 Konigsberg
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Investition im Bereich der Pendelturen

H6rmann-Gruppe Ubernimmt Grothaus in Melle

Der Tor- und Tiirhersteller Hor-
mann hat den Pendeltiirenherstel-
ler Grothaus iibernommen. Damit
erginzt der Hersteller sein beste-
hendes Produktprogramm im Be-
reich der Objekttiiren um hochwer-
tige Pendeltiiren und dazugehorige
Zargen.

Hormann bietet seit vielen Jahren
Schiebe- und Schnelllauftore an, die
héufig in einem Objekt zusammen
mit Pendeltiiren eingesetzt werden.
Zukunftig will der Hersteller sein
Produktprogramm um Kiihl- und
Gefrierraumtiren unter anderem fiir
die Lebensmittelindustrie erweitern.
»Mit dem Know-how und dem Qua-
litditsanspruch von Grothaus einer-

seits sowie der Erfahrung und Ver-
triebsstirke von Hormann anderer-
seits blicken wir in eine Zukunft vol-
ler spannender Aufgaben und Mog-
lichkeiten. Wir freuen uns, den Pro-
duktbereich zu erweitern und in den
kommenden Jahren zu wachsen®, so
Christoph Hormann, personlich hat-
tender Gesellschafter der Hormann-
Gruppe. ,,Grothaus wird weiterhin ei-
genstandig am Markt agieren und mit
Unterstiitzung von Hormann seine
Marktposition und sein Produktport-
folio weiter ausbauen.*

Das Unternehmen Grothaus pro-
duziert mit zwolf Mitarbeitern am
Standort in Melle im Landkreis Osna-
briick hochwertige Pendeltiiren aus
PE, PVC, Holz und Edelstahl sowie
die dazugehorigen Zargen. Die bishe-
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Im August unterzeichneten (von links) Daniel Kurpiers (H6rmann), Sandra Dixi-
us, Klaus Grothaus (beide Grothaus) und Christoph Hérmann, persénlich haften-

der Gesellschafter der Hérmann Gruppe, den Kaufvertrag.

Der Spezialist fiir Innentiirsysteme
Wingburg hat fiir seine Schiebetiir-
systeme ,,Belport und ,,Cavis“ sein
Produktportfolio um die neue Aus-
stattungslinie ,,Superior erweitert.
Das Komfortzubehor ermdglicht
die Dimpfung jetzt beidseitig, ohne
auf die Push-to-slide-Funktion ver-
zichten zu miissen. Damit bedarf es
keines Kompromisses mehr zwi-
schen breitem Durchgang und kom-
fortablem Schlieflen. Die neue Aus-
stattungslinie vereint Push-to-slide
und eine durchgingig sanfte Bewe-
gung des Tiirblatts.

Schon in der Ausstattungslinie
»Basis“ bieten Wingburg-Schiebetiir-
systeme laut dem Hersteller Vorteile
gegeniiber Bausatzlosungen oder selbst
entworfenen Konstruktionen fiir in
der Wand laufende Schiebetiiren. Ein
Basis-Set enthalte alle notwendigen
Komponenten, um eine langlebige
und komfortable Schiebetiir in eine
Trockenbau- oder Massivwand zu in-
tegrieren. Um die ohnehin unkompli-
zierte Montage zu verkiirzen, ist die
Wandtasche optional vormontiert er-
hiltlich.

Die neue Ausstattungslinie ,,Supe-
rior“ erweitert die Basis-Variante nun
um eine beidseitige Einzugsdamp-
fung mit Push-Funktion auf der Ta-
schenseite. Stand der Kunde bisher
vor der Wahl zwischen Push-to-slide
oder Einzugsdimpfer, vereint der
neue ,,Push-plus“-Dampfer nun beide
Vorziige in einem Bauteil. Die Funk-
tion Push-to-slide gibt Tirblatter
wieder frei, die flichenbiindig mit der

Foto: H6rmann
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Grothaus fertigt in Melle hochwertige Pendeltiren aus PE, PVC, Holz und Edelstahl sowie die dazugehérigen Zargen. Die
Pendeltiren kommen weltweit vor allem in der Lebensmittelindustrie, der Pharmabranche, in Supermarkten, Kihl- und
TiefktGhlrdumen, Hotels und Produktionshallen zum Einsatz.

rigen Inhaber, Sandra Dixius und
Klaus Grothaus, bleiben im Unter-
nehmen titig und tbernehmen die
Leitung des Vertriebsinnendienstes
und die Leitung der Produktentwick-
lung. ,,Wir freuen uns sehr, dass Hor-
mann die Qualitit der Pendeltiiren
und das Know-how unseres Unter-
nehmens iiberzeugt haben. Gemein-
sam haben wir sehr gute Moglichkei-
ten des nationalen und internationa-
len Wachstums®, kommentieren Di-
xius und Grothaus.

Im Zusammenhang mit der Uber-
nahme wechselte zum 1. September
Daniel Kurpiers von Hormann zu
Grothaus. Er war vier Jahre bei Hor-
mann titig und in der Vergangenheit

verantwortlich fiir die Integration der
Produkte des zugekauften, franzosi-
schen Unternehmens Maviflex sowie
fiir den Aufbau des neuen Produktbe-
reiches Stauraumsysteme. ,,Ich freue
mich sehr auf meine neue Aufgabe
bei Grothaus. In Zusammenarbeit
mit den Mitarbeitenden, Kunden und
der internationalen Vertriebsstirke
von Hormann werden wir die weitere
Entwicklung des Unternehmens ge-
meinsam vorantreiben und Synergien
biindeln®, so Kurpiers.

Die Hoérmann-Gruppe gehort zu
Europas fiihrenden Herstellern von
Toren und Tiren. In 38 Werken in
Europa, Nordamerika und Asien ent-
wickeln und produzieren mehr als

Kein entweder oder mehr

Wingburg vereint bei seinen Schiebetlirsystemen beidseitige Einzugsdampfung mit Push-Funktion

In der Wand laufende Schiebetiiren von Wingburg verbinden fortschrittliche
technische Details und minimalistisches Turdesign.

Zarge in der Wandtasche ruhen.
Durch sanften Druck auf die Tirkan-
te springt diese einige Zentimeter aus
der Wandtasche hervor, sodass der
Griff zuginglich wird. Die integrierte
Déampfung stoppt das Tirblatt so-
wohl beim Offnen als auch beim
Schlief}en sanft in der Bewegung und
zieht es beim Schlieflen nahezu laut-
los in die Endposition. Vorteil bei der
Vormontage: Wie alle Komponenten
ist auch der kompakte ,Push-
plus“-Démpfer bereits in die Systeme
eingesetzt.

Die Ausstattungslinie ,Superior®
bietet eine Vielzahl an Einsatzmog-
lichkeiten. Der neue Dampfer kann in
Systeme fiir Mauerwerkwidnde oder

Trockenbauwiande bei CW75 und
CW100 sowie allen Wandstarken zur
Anwendung kommen. Er eignet sich
ebenso fiir deckenhohe und decken-
biindige Einbausituationen und dop-
pelfligelige Systeme. Selbst Tiirge-
wichte bis 80 kg werden miihelos
komfortabel bedient.

Ganz gleich, fiir welches System
sich der Kunde entscheide — ob fir
»Cavis®, das Schiebetiirsystem mit
Zarge, oder ,,Belport®, das zargenlose
System - oder ob er ein Tiurblatt aus
Holz oder Glas wihle: Mithilfe des
neuen ,Push-plus“-Dampfers von
Wingburg profitierten Kunden vom
dreifachen Komfort, den in der
Wand laufende Schiebetiiren nach
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Fotos: Grothaus

6000 Mitarbeiter Tore, Tiiren, Zar-
gen, Antriebe, Zufahrtskontroll- und
Stauraumsysteme fiir den privaten
und gewerblichen Einsatz. Hauptsitz
der weltweit agierenden Gruppe ist
die ostwestfilische Gemeinde Stein-
hagen bei Bielefeld.

Hoérmann ist mit 14 deutschen
Niederlassungen, iiber 100 eigenen
Vertriebsstandorten in mehr als 40
Landern und durch Vertriebspartner
in tiber 50 weiteren Lindern vertre-
ten. Zuletzt erweiterte das Unterneh-
men sein Produktportfolio um den
Bereich der Stauraumsysteme. Damit
bietet der Hersteller nun auch Gera-
tehduser und Kaminholzregale fiir
den Auflenbereich an.

Die neue Ausstattungslinie ,,Superior” erweitert die Basis-Version um eine beid-
seitige Einzugsdampfung mit Push-Funktion auf der Taschenseite. Die integrier-
te Dampfung stoppt das Tirblatt sowohl beim Offnen als auch beim SchlieBen
in der Bewegung und zieht es beim SchlieBen nahezu lautlos in die Endposition.
Die Funktion Push-to-slide gibt Turblatter wieder frei, die flachenbindig mit der

Zarge in der Wandtasche ruhen.

aktuellem Stand der Technik bieten
konnen, so der Hersteller. In ge6ffne-
tem Zustand steht die maximale
Durchgangsbreite zur Verfiigung.
Durch leichten Druck auf die Tiir-
kante gleitet das Tirblatt dank Push-
to-slide-Funktion wieder aus der
Wand, wodurch ein Stirnziehgriff
tiberfliissig wird. Das Offnen und
Schlie8en erfolgt mittels eines dezen-
ten Griffs und vollgeddmpft nahezu
lautlos.

Auch die neue Ausstattungslinie
»Superior® unterstiitzt die detailredu-
zierte Optik. Die Tiirgriffe oder Grift-
muscheln sind flichenbiindig in das
Tirblatt eingelassen. Siamtliche Be-
schlagsteile sind verdeckt liegend.

Bilder: Wingburg

Damit ist die Tiir nur in geschlosse-
nem Zustand sichtbar - dann, wenn
sie ihrer Funktion nachkommt und
Raume voneinander trennt.

Winburg bietet als erfahrener Part-
ner bei der Abwicklung und Realisie-
rung von modernen Innentiirsys-
temen eine umfassende und fundier-
te Beratung. Dabei unterstiitzen
die Fachleute des Unternehmens bei
den breiten Gestaltungsmoglichkei-
ten von Schiebe- und Drehtiiren und
begleiten Architekten und Planer,
Fachhindler sowie Verarbeiter bei
der optimalen Integration der Innen-
tir.

Hersteller: Wingburg GmbH,

33161 Hovelhof
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Im Herbst steigen meist die Einbruchszahlen

Fachverband Schloss- und Beschlagindustrie rat zu gepruften Schutzsystemen

Tendenziell sanken bundesweit die
Zahlen von Wohnungseinbriichen
in den letzten Jahren, es gibt aber
Hinweise, dass nun Einbruchsdelik-
te wieder zunehmen konnten. Mit
frither einbrechender Dimmerung
steigt erfahrungsgemif$ ohnehin die
Gefahr von Wohnungseinbriichen.
Der Fachverband Schloss- und Be-
schlagindustrie (FVSB) empfiehlt,
in den Einbruchschutz zu investie-
ren und dabei gepriifte Produkte zu
verwenden.

Die bundesweite Polizeiliche Kri-
minalstatistik (PKS) fiir das Jahr 2021
zeigt, dass die Zahl der Wohnungs-
einbriiche immer weiter zuriickgeht.
Insgesamt verzeichnete man 54236
Falle. Dies waren 27,7 % (-20787 Fal-
le) weniger als im Vorjahr. Somit
setzte sich der Trend der jéhrlich sin-
kenden Zahl der Wohnungseinbrii-
che auch im letzten Jahr fort. Wie
sich die Zahlen im laufenden Jahr
entwickeln, wird sich jedoch noch
zeigen. Eine erste Tendenz liefert bei-
spielsweise die Zahl der Wohnungs-
einbriiche in Nordrhein-Westfalen.
Diese ist nach jahrelangem Riickgang
erstmals wieder angestiegen. Aus An-
gaben des Landeskriminalamts (LKA)
geht hervor, dass die Zahl der Woh-
nungseinbriiche im ersten Halbjahr
dieses Jahres um 36% im Vergleich
zum Vorjahr gestiegen ist. Hier regis-
trierte die Polizei rund 12300 Einbrii-
che und Einbruchsversuche. Ein
Grund konnte die Entwicklung der

Corona-Pandemie sein: Inzwischen
sind nicht mehr so viele Menschen
durch Homeoffice und Kurzarbeit so-
wie den eingeschrankten Freizeitakti-
vitdten zu Hause wie im vergangenen
Jahr. Trotzdem liegt die Zahl fiir 2022
noch unterhalb des Niveaus des ers-
ten Halbjahres 2020 (14 360 Falle).

Erkennbar ist, dass der richtige
Einbruchschutz nach wie vor ein
wichtiges Thema ist. Um sich so gut
wie moglich gegen einen Einbruch zu
schiitzen, sei es wichtig, einen Blick
auf die vorhandenen mechanischen
Sicherungen zu werfen, empfiehlt der
Fachverband Schloss- und Beschlag-
industrie. Bauliche Schwachstellen
sind durch gepriifte einbruchhem-
mende Bauteile zu sichern. ,,Die Ein-
brecher sollten es so schwer wie mog-
lich haben. Selbstverstindlich moch-
ten sie nicht entdeckt werden und be-
enden in der Regel den Einbruchsver-
such, wenn es zu lange dauert*, erldu-
tert Stephan Schmidt, Geschiftsfiih-
rer des FVSB. Vor allem Einstiegsorte
in schlecht einsehbaren Gebiudebe-
reichen wie Kellertiiren oder Fenster
sind bei den Einbrechern sehr beliebt
und miissen daher gut gesichert
werden. Erhohten Schutz bieten u.a.
widerstandsfahige Tirkonstruktionen
und Anbauteile.

Im Idealfall wird inzwischen bei ei-
ner Neuanschaffung direkt auf ge-
priifte einbruchhemmende Tiiren
und Fenster geachtet. Solche Tiiren
und Fenster werden bei einem akkre-
ditierten Priifinstitut wie dem Priifin-
stitut Schlosser und Beschlige Vel-

Beim Neubau ist der Einbruchschutz oft bereits ein wichtiges Thema, aber auch Nachristungen sind sinnvoll und wirksam,

wenn geprifte Produkte zum Einsatz kommen.

bert (PIV) nach der DIN EN 1627 ge-
priift. Diese Européische Norm bein-
haltet die Anforderungen und Klassi-
fizierung von einbruchhemmenden
Bauteilen. Je nachdem welchen An-
forderungen das Bauteil in der Prii-
fung standhilt, wird es gemafl der
Norm entsprechend als einbruch-
hemmend Kklassifiziert. So werden die
Produkte nach der Norm DIN EN
1627 in eine der Widerstandsklassen
(engl. Resistance Class, RC) RC 1 N
bis RC 6 klassifiziert. Bei Fenstern
und Tiren im privaten Bereich wird
mindestens die Widerstandsklasse
RC 2 empfohlen.

Alle Tiren sollten somit mit Si-

cherheitsbeschldgen, Sicherheitsschlos-
sern und Mehrfachverriegelungen
versehen sein. Auflerdem helfen
Zusatzsicherungen wie Querriegel-
schlosser oder Kastenriegelschlosser,
den Einbruchschutz zu erhéhen.
Fenster, Terrassen- und Balkontiiren
konnen durch Sicherheitsbeschldge
mit Pilzkopfverriegelungen und Si-
cherheitsschliefblechen gesichert wer-
den.

Fiir Nachriistungen ist darauf zu
achten, dass nur gepriifte Nachriist-
produkte geméfl DIN 18104-1 (Auf-
schraubbare Nachriistprodukte) und
-2 (im Falz eingelassene Nachriist-
produkte) verwendet werden. Diese

Fotos: FVSB

Produkte sind in Anlehnung an die
DIN EN 1627 auf die Widerstands-
klasse RC2 gepriift. ,Die gepriiften
Nachriistprodukte bieten auch einen
sehr guten Schutz gegen Einbruch.
So ist es auch Mietern leicht mog-
lich, Schwachstellen abzusichern®, er-
lduterte Schmidt.

Die Polizei hilft dabei, sich einen
Uberblick zu verschaffen: Die Kom-
mission Polizeiliche Kriminalpraven-
tion (KPK) veréffentlicht regelmiflig
Listen mit gepriiften und zertifizier-
ten einbruchhemmenden Produkten
und die polizeilichen Beratungsstel-
len informieren zum  Thema
Einbruchschutz.

~Ganz leichtes Spiel haben Eindringlinge bei alten Fenstern”

Verband Fenster und Fassade (VFF) erklart potenzielle Schwachstellen an Fenstern und AuBentiren

Nach dem Ende der schlimmsten
Phasen der Corona-Pandemie steigt
die Gefahr der Wohnungseinbriiche
wieder an. Denn die Menschen sind
wieder mehr unterwegs und die
heranriickende dunkle Jahreszeit
macht es Einbrechern leichter. Da-
gegen kann man sich wappnen, be-
sonders durch gut gesicherte Fens-
ter und Tiiren. Der Verband Fens-
ter und Fassade (VFF) hat dazu In-
formationen zu  potenziellen
Schwachstellen veréffentlicht und
erklart, worauf es fiir einen besseren
Schutz vor Einbriichen besonders
ankommt.

,Bei mehr als drei Vierteln der
Wohnungseinbriiche verschaffen sich
Diebe tiber aufgehebelte Fenster und
Tiren Zugang®, erklirt VFF-Ge-
schiftsfithrer Frank Lange. ,,Fiir opti-
malen Einbruchschutz kommt es da
auf das Zusammenspiel von fachge-
rechter Montage sowie Profil, Glas
und Beschlag an.“ Je linger Fenster
oder Tir Widerstand leisten, umso
schlechtere Karten haben Diebe.

Wie sicher Fenster und Tiiren sind,
bestimmt die Widerstandsklasse (Re-
sistance Class, RC). ,,Fiir den Privat-
haushalt sollte man sich heute min-
destens fiir RC 2 entscheiden®, emp-
fiehlt Fensterexperte Lange. Denn
RC1 biete nur einen Grundschutz
gegen korperliche Gewalt, so gegen
Tritte und Spriinge gegen Tir und
Fenster. Ab Widerstandsklasse 2 leis-
ten Fenster und Tiren indes wirksa-
men Widerstand gegen Schrauben-
dreher, Zange und Keile und reduzie-

ren so das Einbruchrisiko. Produkte
der Widerstandsklasse RC 3 sind noch
wirksamer gegen Versuche der Titer,
mit einem zweiten Schraubenzieher
und einem Kuhfuf§ sowie mit einfa-
chem Bohrwerkzeug die Fenster und
Tiiren zu offnen.

Moderne Fenster mit Einbruch-
hemmung bieten zahlreiche Schutz-
funktionen: Bei den Eigenschaften
der Fenster sollte an abschliefSbare
Griffe, einbruchhemmende Sicher-
heitsbeschldge wie Pilzkopfverriege-
lungen und passende Sicherheits-
schliefibleche gedacht werden. Solche
Verriegelungen konnen das Authe-
beln des Fensters entscheidend er-
schweren. Besondere Sicherheits-
schlief$stiicke bieten selbst noch eine
Einbruchhemmung gemafl Wider-
standsklasse RC2, wenn die Fenster
leicht gekippt sind. Solche Schlief3stii-
cke sind in modernen Fenstern dann
an drei Seiten — an der Band- und
Getriebseite sowie unten — am Fens-
terfliigel platziert.

Elektronik komplettiert
mechanischen Schutz

Nicht zu vernachléssigen: Eine sta-
bile Befestigung der erforderlichen Si-
cherheitsverglasung in der Fenster-
konstruktion und - fiir die Funktio-
nalitdt besonders wichtig - eine kor-
rekte Montage des Fensters im Mau-
erwerk.

Fir Auflentiiren gilt: Verstirkte
Tirblatter, ein gut verankertes Tiir-
schloss mit Mehrfachverriegelung,
Bandseitensicherungen aus Metall so-
wie Sicherheitsglas sorgen fiir ein
Mehr an Einbruchhemmung. Zusitz-

l
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Mit speziellen SicherheitsschlieBstu-
cken lasst sich auch in Kippstellung die
Widerstandsklasse RC 2 erreichen.

lich zum mechanischen Einbruch-
schutz sind Alarm- oder Uberwa-
chungsanlagen mit Sensortechnik
sinnvolle Ergédnzungen fiir die Sicher-
heit. So kdnnen mit Sensoren ausge-
stattete Fenster einen Einbruchver-
such direkt auf das Mobiltelefon mel-
den. ,Erginzt mit Kamerasystemen
und einem Fingerprint-System macht
man den Einbrechern das Leben er-
heblich schwerer®, erldutert Lange.
»Ganz leichtes Spiel haben Ein-
dringlinge bei alten Fenstern®, warnt
der VFF-Geschiftsfithrer. ,Meist bie-
ten sie nicht einmal einem gréfleren
Schraubenzieher Widerstand.“ Wer

Mit Funksensoren ausgestattete Fenster melden einen Einbruchversuch direkt

auf das Mobiltelefon.

hingegen in neue, einbruchsichere
Fenster und Tiiren investiert, spart
teure Heizenergie und sorgt auf diese
Weise auch fiir mehr Komfort in den
eigenen vier Winden.

Staatliche Férderung
maoglich

Und der Experte gibt noch einen
Tipp - die staatliche Férderung sollte
man nicht verschenken: Die neuen
einbruchhemmenden Fenster nach
Widerstandsklasse RC2 werden bei
einem guten Wirmeddmmwert von
mindestens 1,1 W/m?K oder besser

Fotos: Roto

auch gefordert: Aktuell stehen zwei
Fordermoglichkeiten zu Verfiigung.
20% der Kosten konnen direkt von
der Steuerschuld nach § 35¢ EStG im
Rahmen einer Fachunternehmerbe-
scheinigung abgesetzt werden. Im
Rahmen der BEG kann iiber die Bafa
ein Investitionszuschuss von 15%
beantragt werden. Das KfW-Férder-
programm ,455-E  Einbruchschutz-
Investitionszuschuss“ steht dagegen
aktuell nicht zur Verfiigung, da die
Fordermittel ausgeschopft sind.

Vor der Beantragung sei immer ein
Energieeftizienz-Experte  einzubin-
den, so erkldrt der VFF.



